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ສານຈາກທ່ານປະທານສະພາບໍລິຫານ 
Message from Chairman of the Board of Directors  

 
    ເຖິງ ບັນດາທ່ານ ຜ ່ຖືຮຸ້ນ ທີີ່ນັບຖື ແລະ ຮັກແພງ/  To Respectful Shareholders  

ສະພາບໍລິຫານ ບໍລິສັດ ສຸວັນນີ ໂຮມເຊັນເຕີ ມະຫາຊົນ ໄດ້ຈັດກອງປະຊຸມ ສະພາບໍລິຫານ ຄັັ້ງທີ 1/2018 

ໃນວັນທີ 16 ກຸມພາ 2018 ເວລາ 14:00 ໂມງ ຢ ູ່ທີີ່ ບໍລິສັດ ສຸວັນນີ ໂຮມເຊັນເຕີ ມະຫາຊົນ, ສ ານັກງານໃຫຍ່, 
ບ້ານ ໂພນຕ້ອງສະຫວາດ, ເມືອງ ຈັນທະບ ລີ, ນະຄອນຫລວງວຽງຈັນ.  

The Director Board of Souvanny Home Center Public Company held the 1ST Executive 

Council Meeting for 2018 last 16th February 2018 at 02:00 PM at Souvanny Home Center Public 

Company, Head Office at the Phonthongsavath village, Chanthabouly District, Vientiane Capital 

Lao P.D.R  

ກອງປະຊຸມ ໄດ້ພິຈາລະນາຫລາຍບັນຫາເຊັັ່ນ: ພິຈາລະນາຮັບຮອງບົດລາຍງານກອງປະຊຸມສະພາບໍລິຫານຄັັ້ງ
ກ່ອນ; ພິຈາລະນາບົດລາຍງານຜົນການດ າເນີນທຸລະກິດຂອງບໍລິສັດ ປະຈ າປີ 2017 ແລະ ຮ່າງບົດລາຍງານການເງິນປະ

ຈ າປີ 2017; ແຜນການດ າເນີນທຸລະກິດຂອງບໍລິສັດປະຈ າປີ 2018; ການຈ່າຍເງິນປັນຜົນປະຈ າປີ 2017;  ການ

ແຕ່ງຕັັ້ງຜ ່ກວດສອບບັນຊີຈາກພາຍນອກ ແລະ ກ ານົດຄ່າຈ້າງປີ 2018, ການແຕ່ງຕັັ້ງສະມາຊິກສະພາບໍລິຫານແທນ
ສະມາຊິກສະພາບໍລິຫານຜ ່ເກົັ່າທີີ່ລາອອກ; ການແຕ່ງຕັັ້ງຮອງປະທານສະພາບໍລິຫານແທນຮອງປະທານສະພາບໍລິຫານຜ ່
ເກົັ່າທີີ່ລາອອກ; ການຂໍປິດການບໍລິການ ສາຂາ ທົັ່ງຂັນຄ າ; ການຍົກເລີກຈ າໜ່າຍໝວດສິນຄ້າ ລີບ ແລະ ຂັັ້ນໄດເລືີ່ອນ; 
ການແຕ່ງຕັັ້ງປະທານຄະນະກ າມະການກວດສອບ; ປະທານຄະນະກ າມະການຄຸ້ມຄອງຄວາມສ່ຽງ ແລະ ປະທານຄະນະກ າ
ມະການກ ານົດຄ່າຕອບແທນ; ການຮຽກປະຊຸມສາມັນຜ ່ຖືຮຸ້ນປະຈ າປີ 2017; ກ ານົດການປິດປ ື້ມບັນຊີຜ ່ຖືຮຸ້ນ ແລະ 
ອະນຸມັດໃຫ້ແຕ່ງຕັັ້ງຄະນະກວດກາກອງປະຊຸມຜ ່ຖືຮຸ້ນ ແລະ ລົງຄະແນນສຽງ.  

The Meeting have considered and approved many topics namely the consideration and 

approval of the previous Executive Council Meeting, the Year 2017 Business Operation Results 

report and The year 2017 Financial Draft Report, the Company’s Business Plan for year 2018, the 

payment of dividends for the year 2017, the appointment of the external auditor and determination 

of the wages of the external auditor for 2018 , the appointment of the Members of the Executive 
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Council instead of members who  are resigned, the appointment of Vice chairman of the Executive 

Council instead of a person  who  is resigned,  the closing down business of SVN’ s 

Thongkhankham Branch, the cancelation of distributing the Elevator and Escalator Products, the 

appointing the chairman of inspection committee, risk protection committee and compensation 

committee  
 

ຂ້າພະເຈົັ້າ ຫວັງຢູ່າງຍິີ່ງວ່າ ບັນດາທ່ານຜ ່ຖືຮຸ້ນ ຈະໄດ້ຮັບຊາບ ແລະ ພ້ອມກັນສ້າງເງືີ່ອນໄຂອ ານວຍຄວາມ
ສະດວກໃຫ້ແກ່ການຄຸ້ມຄອງ ແລະ ການພັດທະນາຂອງບໍລິສັດ ໃຫ້ຂະຫຍາຍຕົວຢູ່າງຕໍໍ່ເນືີ່ອງ ແລະ ຢ ນຍົງ. 

I hope that our shareholders will see and facilitate the good conditions of the company’s 

management and development in order to expand our business with continuous-ness and 

sustainability  

 

                                                                                        ທ່ານ ອຸ່ນ ຫ້ຼາສຸກັນ 

 Mr. Ounh Lasoukanh 
 

 

  

 ປະທານສະພາບໍລິຫານ 
Chairman of Board of Directors 
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ສານຈາກທ່ານຮອງປະທານສະພາບໍລິຫານ, ຜ ້ອ ານວຍການໃຫຍ່  

Message from Vice Chairman of the Board of Director and CEO 

 

    ເຖິງ:  ທ່ານ ຜ ້ຖືຮຸ້ນທີີ່ນັບຖື / To Respectful Shareholders 

- ໃນປີ 2017 ຜ່ານມາ, ສະພາບເສດຖະກິດລາວໂດຍລວມແມ່ນມີການຂະຫຍາຍຕົວ, ແຕ່ການຂະຫຍາຍຕົວ
ດັັ່ງກ່າວເປັນພຽງການລົງທຶນໃນໂຄງສ້າງພືັ້ນຖານຂະໜາດໃຫຍ່ເຊັັ່ນ: ເຂືີ່ອນໄຟຟ້າ, ລົດໄຟຄວາມໄວສ ງ
ເປັນຕົັ້ນ ແຕ່ໃນພາກການກໍໍ່ສ້າງທີີ່ຢ ູ່ອາໄສທົັ່ວໄປແມ່ນມີພາວະລົດລົງ, ເຫັນໄດ້ຊັນເຈນຈາກພາກເລີີ່ມຕົັ້ນການ
ກໍໍ່ສ້າງຄື: ຄອນກຣິດຜະສົມເສັດ ທີີ່ມີຍອດຂາຍລົດລົງຫລາຍປະກອບກັບພາວະການແຂ່ງຂັນທີີ່ຮຸນແຮງຂືັ້ນ 
ຍ້ອນພາວະຕະຫຼາດກໍໍ່ສ້າງຫົດຕົວ ແຕ່ຍ້ອນພວກເຮົາມີການຂະຫຍາຍສາຂາຈືີ່ງເຮັດໃຫ້ຍອດຂາຍພວກເຮົາຍັງ
ຢ ູ່ໃນພາວະຂະຫຍາຍຕົວໂດຍລວມເມືີ່ອທຽບກັບປີຜ່ານມາ.  

- Over the year 2017, Lao Economy situation had expanded in several especially in the 

largest infrastructure projects  such as Hydro Power Dam and High speed train projects  

and others but the residential housings construction had decreased which was shown that 

the initial construction section such as mixed concrete sales which  had more reduced 

because of higher competition situation and declined construction market in vice versa the 

company’s sales number had still increased compared with last year sales due to expanding 

the more new branches. 
- ຍອດຂາຍປີ 2017 ເຕີບໂຕຂືັ້ນຈາກປີ 2016 ເກືອບ 10% ຊືີ່ງຍ້ອນມີການເພີີ່ມຂືັ້ນຈາກການເພີີ່ມໝວດ

ສິນຄ້າຫຼາຍຂືັ້ນເຊັັ່ນ: ໝວດເຄືີ່ອງໃຊ້ໄຟຟ້າ, ເຄືີ່ອງມືຊ່າງ, ເຟີນີເຈີ ເປັນຕົັ້ນ ປະກອບກັບມີການຂະຫຍາຍສາຂາ
ປາກຊັນ ໃນເດືອນ ຕຸລາ 2017 ຈືີ່ງເຮັດໃຫ້ມີຍອດຂາຍໂດຍລວມເພີີ່ມຂືັ້ນ. 

- The sales of 2017 had raised almost 10% compared with the year 2016 because company  

had increased more product categories namely home appliances, tools, furniture and others 

consisting of expanding new store of Pakxun branch in October 2017.  
- ປີ 2017 ນີັ້ເຮົາມີການລົງທຶນຢູ່າງຫຼວງຫຼາຍໃນການກຽມເປີດສາຂາ ປາກເຊ ແລະ ທ່າແຂກ ເຮັດໃຫ້ມີການ

ເພີີ່ມຂືັ້ນຂອງພາວະຕົັ້ນທຶນທີີ່ຈະຕ້ອງກຽມຄວາມພ້ອມ ເພືີ່ອຮອງຮັບການຂະຫຍາຍຕົວເຊັັ່ນ: ດ້ານສິນຄ້າ ແລະ 
ດ້ານໂຄງສ້າງພືັ້ນຖານ.  
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- In 2017, Company  spent a lot of capital to invest in constructing the Pakse and Thakhaek 

branches, so that it must prepare more capital to deal with the expansion on the term of 

basis structure and products  

- ສ າລັບປີ 2018 ນີັ້ ຄາດວ່າຍອດຂາຍໂດຍລວມ ຈະເຕີບໂຕຂືັ້ນປະມານ 20% ໂດຍເຕີບໂຕຈາກສາຂາເກົັ່າ 

5% ແລະ ສາຂາໃໝ່ 15% ພາຍຫັຼງເຂົັ້າຕະຫຼາດຫັຼກຊັບມາໄດ້ 2 ປີ; ພວກເຮົາໄດ້ມີຄວາມກ້າວໜ້າໃນການ

ຂະຫຍາຍສາຂາ ແລະ ລົງທຶນໃນລະບົບການຈັດການຢູ່າງຫຼວງຫຼາຍເຊັັ່ນ: ລະບົບ software ເພືີ່ອຮອງຮັບ
ການຂະຫຍາຍສາຂາ ແລະ ການປັບມາດຕະຖານການບໍລິການຕ່າງໆ ໃຫ້ສ ງຂືັ້ນ ຊືີ່ງເຊືີ່ອວ່າບົນພືັ້ນຖານ ທີີ່ແຂງ
ແກ່ນດັັ່ງກ່າວ ຈະນ າມາຊືີ່ງຜົນປະກອບການທີີ່ດີໃນອານາຄົດ. 

- In the year 2018, Company is expected that the sale number will grow around 20%  out of 

them 5% from the same stores and 15% from new stores. After entering to be registered 

company of Lao Security Exchange for 2 years, company has progressed to expand more 

new stores, invested in many management systems such as software system in a bit to deal 

with branch extension and has improved service standard which we believe that the 

mentioned strong Foundation will bring the good operation result to our company in the 

future. 

        

 
                 ທ່ານ ວັດດານາ ສຸຄະບັນດິດ 

        Mr. Waddana Soukbandith 

 

 

 

      ຮອງປະທານສະພາບໍລິຫານ ແລະຜ ່ອ ານວຍການໃຫຍ່ 
       Vice Chairman of Board of Directors and CEO
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ສະພາບລໍຫິານຂອງ ສ.ວ.ນ / Board of Directors of SVN (2017) 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

   

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
            

 

 

 

 

 

 

ທ່ານ ອຸ່ນ ຫ້ຼາສຸກັນ 
Mr. Ounh Lasoukanh 

ປະທານສະພາບໍລິຫານ/ປະທານຄະນະກ າມະການກວດກາພາຍໃນ 
Chairman/Chairman of Audit Committee 
 

ທ່ານ ວັດດານາ ສຸຄະບັນດິດ 
Mr. Waddana Soukbandith 
ຮອງສະພາບໍລິຫານ/ຜ ່ອ ານວຍການໃຫຍ່ 
Vice Chairman/CEO 

ທ່ານ ພັນໂນລາ ສຸຄະບັນດິດ 
Mr. Phannola Soukbandith 
ຮອງສະພາບໍລິຫານ/ຮອງຜ ່ອ ານວຍການຝູ່າຍການເງິນ 
Vice Chairman/CFO 

 

ທ່ານ ກົດສະດາ ສຸຄະບັນດິດ 
Mr. Kodsada Soukbandith 
ສະມາຊິກສະພາບໍລິຫານ/ຮອງຜ ່ອ ານວຍການຝູ່າຍປະຕິບັດການ 
Member of Executive Council/COO 
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ທ່ານ ຄ າກົງ ລ່ຽມພຣະຈັນ 
Mr. Khamkong Liemphrachanh 
ສະມາຊິກສະພາບໍລິຫານ/ຄະນະກ າມະການກວດກາພາຍໃນ 
Member of Executive Council /Audit Committee 

 

 
ທ່ານ ປະດິດ ວົງເສນາ 
Mr. Padith Vongsena 
ສະມາຊິກສະພາບໍລິຫານ/ຄະນະກ າມະການກວດກາພາຍໃນ 
Member of Executive Council /Audit Committee 

 

 ທ່ານ ວິທ ນ ສຸລິຍະວະນາກຸນ 
Mr.  Witoon Suriyawanakul 
ສະມາຊິກສະພາບໍລິຫານ 
Member of Executive Council 

 

 

 ທ່ານ ວະຣິດ ຈິນຕະນາວັນ 
Mr.  Warit Jintanawan 
ສະມາຊິກສະພາບໍລິຫານ 
Member of Executive Council 

 

 

 ທ່ານ ນາງ ປະພັດສອນ ສຸຄະບັນດິດ 
Mrs.  Paphatsone Soukbandith 
ສະມາຊິກສະພາບໍລິຫານ 
Member of Executive Council 
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ບດົລາຍງານປະຈ າປີ 2017 

 
ວໄິສທັດ 

ສ້າງຕົນເອງໃຫ້ເປັນບໍລິສັດຊັັ້ນນ າໃນການຄ້າວັດສະດຸກໍໍ່ສ້າງ ແລະ ຕົບແຕ່ງເຮືອນ ທີີ່ທັນສະໄໝໃນ ສປປ ລາວ 
ກ້າວເຊືີ່ອມໂຍງສ ່ອາຊຽນ  

ພາລະກດິ  

 ມຸ່ງໝັັ້ນພັດທະນາການຈັດຫາສິນຄ້າທີີ່ມີຄຸນນະພາບ ແລະ ຫລາກຫລາຍ ປັບປຸງກົນໄກການບໍລິການໃຫ້ມີ
ມາດຕະຖານທັນສະໄໝ ໃນລາຄາທີີ່ຍຸຕິທ າ ເພືີ່ອຕອບສະໜອງຄວາມຕ້ອງການ ຂອງເຈົັ້າຂອງເຮືອນ ຊ່າງຜ ່ຮັບເໝົາ 
ແລະ ຮ້ານຄ້າທຸກລະດັບ ປະກອບສ່ວນຢູ່າງຕັັ້ງໜ້າໃນການຮັບຜິດຊອບຕໍໍ່ສັງຄົມ ແລະ ສີີ່ງແວດລ້ອມ ພັດທະນາບຸກ

ຄະລາກອນຢູ່າງຕໍໍ່ເນືີ່ອງ ເພືີ່ອຮອງຮັບເປ ື້າໝາຍໃນການຂະຫຍາຍສາຂາ ໃຫ້ຄອບຄຸມທົັ່ວປະເທດໃນປີ 2026. 

 

 

 



    ບົດລາຍງານປະຈ າປີ 2017 

2 
 

ປະຫວດັຄວາມເປັນມາຂອງ ສວຸນັນີ 

 

ບໍລິສັດ ສຸວັນນີ ໂຮມເຊັນເຕີ ມະຫາຊົນ ເຊິີ່ງຕໍໍ່ໄປນີັ້ເອີັ້ນວ່າ ("ບໍລິສັດ" ຫືຼ "SVN") ດ າເນີນທຸລະກິດຈັດຈ າໜ່າຍ

ສິນຄ້າດ້ານວັດສະດຸກໍໍ່ສ້າງ, ຕົບແຕ່ງບ້ານ ແລະ ອາຄານ ແບບຄົບວົງຈອນ ຕັັ້ງແຕ່ວັດສະດຸກໍໍ່ສ້າງໂຄງສ້າງຫັຼກຈົນເຖິງວັດ

ສະດຸຕົບແຕ່ງພາຍໃນ ເຊັັ່ນ: ກະໂລ, ສຸຂະພັນ, ນ ໍ້າສີ, ວັດສະດຸຕົບແຕ່ງບ້ານ ແລະ ອາຄານສ ານັກງານຕ່າງໆ, ເຄືີ່ອງມື
ອຸປະກອນທີີ່ໃຊ້ໃນວຽກງານກໍໍ່ສ້າງ, ເຟີນິເຈີ ລວມທັງ ການໃຫ້ບໍລິການແບບຄົບວົງຈອນໃຫ້ແກ່ລ ກຄ້າ ເຊັັ່ນ: ໃຫ້ຄ າ
ແນະນ າການເລືອກສິນຄ້າ, ການອອກແບບພາຍໃນຫ້ອງຄົວ-ຫ້ອງນ ໍ້າ ແລະ ບໍລິການຈັດສົັ່ງສິນຄ້າເຖິງມືລ ກຄ້າ.  ສິນຄ້າ
ສ່ວນຫຼາຍນ າເຂົັ້າຈາກຕ່າງປະເທດ ເປັນສິນຄ້າທີີ່ມີຄຸນະພາບ ຍີີ່ຫໍໍ້ສິນຄ້າທີີ່ມີຊືີ່ສຽງ ແລະ ເປັນທີີ່ຍອມຮັບລະດັບສາກົນ 

ຫຼາຍກວ່າ 538 ຍີີ່ຫໍໍ້; ເຊິີ່ງມີສິນຄ້າຫຼາຍກວ່າ 53,511ລາຍການ ໂດຍມີລະບົບໂປຣແກຣມຄອມພິວເຕີທີີ່ທັນສະໄໝ

ໃນການຈັດການດ້ານການຈ າໜ່າຍ ແລະ ຄວບຄຸມສິນຄ້າໃນສາງຢູ່າງມີປະສິດທິພາບ. ສິນຄ້າແບ່ງອອກເປັນຫຼາຍກວ່າ 
20 ໝວດຜະລິດຕະພັນ ເພືີ່ອຕອບສະໜອງຄວາມຕ້ອງການຂອງລ ກຄ້າກ່ຽວກັບການກໍໍ່ສ້າງ ແລະ ຕົບແຕ່ງອາຄານ 
ພາຍໃຕ້ຄ າຂວັນທີີ່ວ່າ: “ຍົກລະດັບສິນຄ້າ ແລະ ບໍລິການໃຫ້ມີຄຸນະພາບ ສົັ່ງມອບຖືກຕ້ອງ ຄົບຖ້ວນ ທັນເວລາ ສ້າງ
ຄວາມເພິີ່ງພໍໃຈໃຫ້ລ ກຄ້າ ພັດທະນາຢູ່າງຕໍໍ່ເນືີ່ອງ”. ການຈັດຈ າໜ່າຍສິນຄ້າຮ ບແບບທັນສະໄໝ ພາຍໃນສ ນສະແດງ

ສິນຄ້າຂະໜາດ (Showroom) ພາຍໃຕ້ເຄືີ່ອງໝາຍການຄ້າ “ສຸວັນນີ” (Souvanny) ທີີ່ໃຫຍ່ເປັນອັນດັບໜຶີ່ງໃນ 

ສປປ ລາວ. 
 ຮ້ານ ສຸວັນນີການຄ້າ ໄດ້ສ້າງຕັັ້ງຂຶັ້ນ ປີ 1988 ໂດຍ ທ່ານ ນາງ ສຸວັນນີ ສຸຄະບັນດິດ (ທ່ານ ນາງ ສຸວັນນີ), ທ່ານ ວັດ
ດານາ ສຸຄະບັນດິດ (ທ່ານ ວັດດານາ) ແລະ ທ່ານ ພັນໂນລາ ສຸຄະບັນດິດ (ທ່ານ ພັນໂນລາ), ເຊິີ່ງໃນປັດຈຸບັນ ບໍລິສັດ
ໄດ້ມີສາຂາໃຫ້ບໍລິການລ ກຄ້າທັງໝົດ 6 ສາຂາ ສະເພາະພາຍໃນນະຄອນຫຼວງວຽງຈັນ ໄດ້ແກ່: ສາຂາໂພນຕ້ອງ (ສ າ

ນັກງານໃຫຍ່), ສາຂາທົັ່ງຂັນຄ າ, ສາຂາສີໄຄ ແລະ ສາຂາທົັ່ງຕ ມ, ໂຊກໃຫຍ່ ແລະ ສາຂາປາກຊັນ (ແຂວງ ບໍລິຄ າໄຊ) 

ປີ ເຫດການສ າຄັນ 
1988 ➢ ຮ້ານ ສຸວັນນີການຄ້າ ໄດ້ສ້າງຕັັ້ງຂຶັ້ນ ໂດຍເລີີ່ມມາຈາກ ທ່ານ ນາງ ສຸວັນນີ ໄດ້ເບິີ່ງເຫັນເຖິງ

ໂອກາດການຂະຫຍາຍຕົວຂອງ ສປປ ລາວ ໃນອະນາຄົດ ປະກອບກັບ ທ່ານ ວັດດານາ ໄດ້
ສ າເລັດການສຶກສາດ້ານສະຖາປັດຕະຍະກ າ ແລະ ມີປະສົບການກ່ຽວກັບການກໍໍ່ສ້າງ, ພ້ອມຍັງ
ເປັນຊ່ວງທີີ່ ສປປ ລາວ ກ າລັງເລີີ່ມມີການເຕີບໃຫຍ່ຂະຫຍາຍຕົວດ້ານການກໍໍ່ສ້າງພືັ້ນຖານໂຄງ
ລ່າງ ພາຍໃຕ້ວິໄສທັດອັນກວ້າງໄກຂອງລັດຖະບານ. ສະນັັ້ນ, ຈຶີ່ງໄດ້ເລີີ່ມຕົັ້ນດ າເນີນທຸລະກິດຈັດ
ຈ າໜ່າຍວັດສະດຸກໍໍ່ສ້າງທົັ່ວໄປ ໃນຮ້ານຄ້າຂະໜາດໜຶີ່ງຫ້ອງແຖວ (ພືັ້ນທີີ່ປະມານ 50 ຕາແມັດ) 
ທີີ່ ບ້ານ ສີສະຫວາດ, ເມືອງ ຈັນທະບ ລີ, ນະຄອນຫຼວງວຽງຈັນ ປັດຈຸບັນເປັນສາຂາຍ່ອຍ (ສາຂາ
ທົັ່ງຂັນຄ າ) ດ້ວຍທຶນຈົດທະບຽນ 3,250,000 ກີບ. 

1993 ➢ ເປັນຊ່ວງທີີ່ພາກການກໍໍ່ສ້າງໃນ ສປປ ລາວ ມີການຈະເລີນເຕີບໂຕຢູ່າງຕໍໍ່ເນືີ່ອງ, ຄວາມຕ້ອງການ
ສິນຄ້າປະເພດວັດສະດຸກໍໍ່ສ້າງເພີີ່ມຂຶັ້ນ ການແຂ່ງຂັນທາງດ້ານທຸລະກິດວັດສະດຸກໍໍ່ສ້າງຈຶີ່ງເພີີ່ມຂຶັ້ນ 
ອັນເປັນສາເຫດເຮັດໃຫ້ຕົັ້ນທຶນສິນຄ້າທີີ່ນ າເຂົັ້າມາຈັດຈ າໜ່າຍບໍໍ່ສາມາດແຂ່ງຂັນກັບຄ ່ແຂ່ງໄດ້.  
ເພືີ່ອໃຫ້ທຸລະກິດສາມາດນ າສິນຄ້າມາຈາກໂຮງງານຜ ່ຜະລິດໄດ້ໂດຍກົງໃນຕົັ້ນທຶນທີີ່ຖືກລົງ, 
ປະກອບກັບທາງ ພັກ ແລະ ລັດຖະບານ ມີນະໂຍບາຍສະໜັບສະໜ ນໃຫ້ຊືັ້ກົກຂາຍປາຍ ຫືຼ ການ
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ປີ ເຫດການສ າຄັນ 
ຫຼຸດຜ່ອນການຊືັ້ສິນຄ້າຜ່ານພໍໍ່ຄ້າຄົນກາງຕາມຊາຍແດນ ເພືີ່ອໃຫ້ຜ ່ບໍລິໂພກໃນ ສປປ ລາວ ໄດ້
ຊົມໃຊ້ສິນຄ້າໃນລາຄາຖືກລົງ ອັນນ າໄປສ ່ການຍົກລະດັບຄວາມສາມາດໃນການແຂ່ງຂັນໃຫ້ສ ງ
ຂຶັ້ນ. ພ້ອມທັງ ຜ ່ບໍລິຫານບໍລິສັດ ຕ້ອງການໃຫ້ບໍລິສັດມີໂຄງສ້າງການຈັດການທີີ່ເປັນລະບົບ 
ແລະ ມີແບບແຜນຫຼາຍຂຶັ້ນ. ສະນັັ້ນ, ບໍລິສັດ ຈຶີ່ງໄດ້ມີການຈົດທະບຽນເປັນ ບໍລິສັດ ສຸວັນນີ 
ການຄ້າ ຂາອອກ-ຂາເຂົັ້າ ຈ າກັດຜ ່ດຽວ ດ້ວຍທຶນຈົດທະບຽນ 100,000,000 ກີບ. 

1995 ➢ ບໍລິສັດ ໄດ້ມີການ ຫັນປູ່ຽນສິນຄ້າຫັຼກຈາກສິນຄ້າປະເພດວັດສະດຸກໍໍ່ສ້າງໂຄງສ້າງຫັຼກ ເຊັັ່ນ: ເຫັຼກ 
ແລະ ຊີມັງ ມາເປັນສິນຄ້າປະເພດວັດສະດຸຕົບແຕ່ງ ເຊັັ່ນ: ກະໂລ, ສຸຂະພັນ, ກ໋ອກນ ໍ້າ ແລະ 
ສິນຄ້າອືີ່ນໆ.  ເນືີ່ອງຈາກວ່າສິນຄ້າໂຄງສ້າງມີໂອກາດຈະເລີນເຕີບໂຕໜ້ອຍ, ມີການແຂ່ງຂັນ
ຫຼາຍກວ່າ ແລະ ສິນຄ້າດັັ່ງກ່າວບໍໍ່ສາມາດສ້າງຈຸດເດັັ່ນໃນການຂາຍໃຫ້ແກ່ບໍລິສັດໄດ້. ແຕ່ໃນ
ເບືັ້ອງຕົັ້ນການຈ າໜ່າຍສິນຄ້າປະເພດວັດສະດຸຕົບແຕ່ງບໍໍ່ໄດ້ຮັບຜົນຕອບແທນທີີ່ດີ ເພາະວ່າເປັນ
ສິນຄ້າທີີ່ມີການຈັດການຍາກ, ມີການປູ່ຽນແປງຮ ບແບບໃໝ່ໃຫ້ທັນສະໄໝຕະຫຼອດເວລາ. ແຕ່
ດ້ວຍວິໄສທັດອັນກວ້າງໄກຂອງຜ ່ບໍລິຫານ ແລະ ຄວາມມັກຮັກໃນທຸລະກິດປະເພດນີັ້, ຜ ່
ບໍລິຫານຂອງບໍລິສັດ ຈຶີ່ງບໍໍ່ຍອມແພ້ຕໍໍ່ອຸປະສັກຕ່າງໆ ແລະ ຊອກຫາທຸກວິທີທາງເພືີ່ອທີີ່ຈະສາມາດ
ດ າເນີນທຸລະກິດໄປໄດ້ດ້ວຍດີ ໂດຍການຊອກຫາຈຸດເດັັ່ນຂອງສິນຄ້າໃຫ້ມີຄວາມຫຼາກຫຼາຍ 
ແລະ ທັນສະໄໝຂຶັ້ນເພືີ່ອຕອບສະໜອງກັບຄວາມຕ້ອງການຂອງລ ກຄ້າ. 

2000 ➢ ນັບແຕ່ປີນັັ້ນເປັນຕົັ້ນມາ, ທຸລະກິດຂອງບໍລິສັດໄດ້ຮັບການຕອບສະໜອງທີີ່ດີຂຶັ້ນມາໂດຍຕະຫຼອດ 
ແລະ ໄດ້ມີການຈະເລີນເຕີບໂຕຢູ່າງຕໍໍ່ເນືີ່ອງ ຄວາມຕ້ອງການສິນຄ້າ ທາງດ້ານວັດສະດຸກໍໍ່ສ້າງເພີີ່ມ
ຂຶັ້ນຕາມການຈະເລີນເຕີບໂຕຂອງ ສປປ ລາວ, ປະກອບກັບ ທ່ານ ກົດສະດາ ສຸຄະບັນດິດ (ທ່ານ 
ກົດສະດາ) ໄດ້ສ າເລັດການສຶກສາຈາກຕ່າງປະເທດ ແລະ ກໍໄດ້ເຂົັ້າມາມີບົດບາດໃນການບໍລິຫານ
ທຸລະກິດໃຫ້ມີຄວາມເຂັັ້ມແຂງຂຶັ້ນ. ສະນັັ້ນ,  ບໍລິສັດໄດ້ເປີດສາຂາໂພນຕ້ອງຂຶັ້ນ ເພືີ່ອຈັດຈ າໜ່
າຍ ວັດສະດຸກໍໍ່ສ້າງ, ຕົບແຕ່ງ, ສ້ອມແປງບ້ານ ແບບຄົບວົງຈອນ ໂດຍຈັດວາງໃນສ ນສະແດງ

ສິນຄ້າທີີ່ທັນສະໄໝເປັນຮ້ານທ າອິດຂອງ ສປປ ລາວ ດ້ວຍຂະ  ໜາດ 1,500 ຕາແມັດ, ມີ
ເນືັ້ອທີີ່ສາງ 2,000 ຕາແມັດ, ເນືັ້ອທີີ່ຈອດລົດ 20 ຄັນ ແລະ ມີການຍ້າຍສ ານັກງານໃຫຍ່ຈາກ 
ສາຂາທົັ່ງຂັນຄ າ ມາເປັນ ສາຂາໂພນຕ້ອງ (ສ ານັກງານໃຫຍ່ໃນປັດຈຸບັນ) ໂດຍ ຮ້ານຄ້າສຸວັນນີ 
ສາຂາທົັ່ງຂັນຄ າ ໄດ້ມີການດັດແປງເປັນສ ນຈ າໜ່າຍສີ ແລະ ອຸປະກອນຄົບວົງຈອນແທນມາຈົນ
ເຖິງປັດຈຸບັນ. 

2004 ➢ ສປປ ລາວ ໄດ້ເປີດກວ້າງຫຼາຍຂຶັ້ນໃນພາກການລົງທຶນ ແລະ ເພືີ່ອຮອງຮັບການເປັນເຈົັ້າພາບການ
ແຂ່ງຂັນກິລາຊີເກມ ຄັັ້ງທີ 25 ເຊິີ່ງຈະຈັດຂຶັ້ນໃນປີ 2009, ບໍລິສັດ ໄດ້ມີການເປີດສາຂາເພີີ່ມ
ຂຶັ້ນ ທີີ່ບ້ານ ນາແຮ່, ເມືອງ ສີໂຄດຕະບອງ, ນະຄອນຫຼວງວຽງຈັນ (ສາຂາສີໄຄ) ເຊິີ່ງເປັນສ ນ

ຈັດຈ າໜ່າຍສິນຄ້າ ແລະ ບໍລິການ ທາງດ້ານວັດສະດຸກໍໍ່ສ້າງ, ຕົບແຕ່ງບ້ານ ແລະ ອາຄານ ແບບ
ຄົບວົງຈອນ ທີີ່ໃຫຍ່ທີີ່ສຸດໃນ ສປປ ລາວ ໂດຍມີຂະໜາດພືັ້ນທີີ່ວາງສະແດງສິນຄ້າປະມານ 
2,000 ຕາແມັດ, ພືັ້ນທີີ່ສາງປະມານ 5,000 ຕາແມັດ ແລະ ພືັ້ນທີີ່ຈອດລົດ 60 ຄັນ. 

2011 ➢ ໃນການຕອບຮັບຮ ບແບບການໃຊ້ຊີວິດທີີ່ທັນສະໄໝ ແລະ ອ ານວຍຄວາມສະດວກໃນການ
ເລືອກຊືັ້ສິນຄ້າ ເພືີ່ອຮອງຮັບກັບຈ ານວນສິນຄ້າທີີ່ຫຼາກຫຼາຍຂຶັ້ນກວ່າ 30,000 ລາຍການ, 
ບໍລິສັດໄດ້ມີການປັບປຸງ ແລະ ສ້ອມແປງສາຂາໂພນຕ້ອງ ເຊິີ່ງໄດ້ເພີີ່ມເນືັ້ອທີີ່ວາງສະແດງສິນຄ້າ
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ປີ ເຫດການສ າຄັນ 
ຈາກ 1,500 ຕາແມັດ ມາເປັນ 4,320 ຕາແມັດ, ເນືັ້ອທີີ່ສາງຈາກ 2,000 ຕາແມັດ ມາເປັນ 
3,053 ຕາແມັດ ແລະ ເນືັ້ອທີີ່ຈອດລົດຈາກ 20 ຄັນ ມາເປັນ 40 ຄັນ. ແລະ ສ າເລັດໃນປີ 
2013 

2012 ➢ ເປັນຊ່ວງປີທີີ່ ສປປ ລາວ ໄດ້ຮັບກຽດເປັນເຈົັ້ັ້າພາບຈັດກອງປະຊຸມສຸດຍອດຜ ່ນ າອາຊີ-ເອີຣົບ 
(Asia-Europe Meeting) ຄັັ້ງທີ 9 ແລະ ເປັນຊ່ວງທີີ່ລັດຖະບານ ສປປ ລາວ ໄດ້ອະນຸມັດ

ການລົງທຶນຕ່າງໆ ຫຼາຍໂຄງການ ເຊັັ່ນ: ໂຄງການສ້າງອາຄານສ ານັກງານ, ສ້າງສ ນການຄ້າຕ່າງໆ 
ອັນເປັນປັດໄຈສ າຄັນທີີ່ເຮັດໃຫ້ຜ ່ບໍລິຫານຂອງບໍລິສັດ ເຫັນຊ່ອງທາງທີີ່ດີ ໃນການຂະຫຍາຍທຸລະ
ກິດໂດຍຕົບລົງເຊັນສັນຍາການຄ້າຮ່ວມກັບບໍລິສັດ ມິຊູບິຊິ (Mitsubishi) ປະເທດຍີີ່ປຸູ່ນ ໃນ
ການເປັນຕົວແທນຈ າໜ່າຍ ແລະ ໃຫ້ບໍລິການສ້ອມແປງລິບ ແລະ ຂັັ້ນໄດເລືີ່ອນ ພາຍໃຕ້ກາ
ສິນຄ້າ Mitsubishi ພຽງແຫ່ງດຽວໃນ ສປປ ລາວ. ບໍລິສັດມີການເປີດສາຂາເພີີ່ມຂຶັ້ນ ທີີ່ບ້ານ 
ທົັ່ງຕ ມ, ເມືອງ ຈັນທະບ ລີ, ນະຄອນຫຼວງວຽງຈັນ (ສາຂາທົັ່ງຕ ມ) 

2013 ➢ ໄດ້ເລີີ່ມມີການປັບປຸງ ແລະ ສ້ອມແປງສາຂາສີໄຄຕືີ່ມອີກ ໂດຍເພີີ່ມພືັ້ນທີີ່ວາງສະແດງສິນຄ້າຈາກ 
2,000 ຕາແມັດ ມາເປັນ 6,520 ຕາແມັດ, ເນືັ້ອທີີ່ສາງຈາກ 5,000 ຕາແມັດ ມາເປັນ 12,230 
ຕາແມັດ ແລະ ເນືັ້ອທີີ່ຈອດລົດຈາກ 60 ຄັນ ມາເປັນ 130 ຄັນ. ເຊິີ່ງສ າເລັດໃນປີ 2014 

➢ ໃນການກຽມພ້ອມເພືີ່ອກ້າວເຂົັ້າສ ່ປະຊາຄົມເສດຖະກິດອາຊຽນ (AEC), ເຮັດໃຫ້ບັນດານັກ
ລົງທຶນຈາກຕ່າງປະເທດເລີີ່ມຫັນມາລົງທຶນໃນ ສປປ ລາວ ຫຼາຍຂຶັ້ນ ເຊິີ່ງເປັນສາເຫດເຮັດໃຫ້ມີ
ຄວາມຕ້ອງການບັນດາຕຶກອາຄານ ແລະ ສ ານັກງານຫ້ອງການເພີີ່ມຂຶັ້ນ. ສະນັັ້ນ, ເພືີ່ອຕອບສະໜ
ອງຄວາມຕ້ອງການຂອງລ ກຄ້າກຸ່ມດັັ່ງກ່າວ ບໍລິສັດໄດ້ມີການເຊັນສັນຍາການຄ້າຮ່ວມ ກັບ 
ບໍລິສັດ ໂມເດີນຟອມກຣຸບ ຈ າກັດ (ມະຫາຊົນ) (Modern form) ໃນການເປັນຕົວແທນຈ າໜ່

າຍ ເຟີນີເຈີສ າເລັດຮ ບ ກາສິນຄ້າ Modern form ໃນຂອບເຂດນະຄອນຫຼວງວຽງຈັນ ເຊິີ່ງໄດ້
ຈ າໜ່າຍທີີ່ສາຂາທົັ່ງຕ ມ. 

2015 ➢ ໃນປີ 2015, ບໍລິສັດ ໄດ້ມີການປັບປຸງວິສາຫະກິດເພືີ່ອໃຫ້ສອດຄ່ອງກັບການປູ່ຽນແປງໃໝ່, 
ສະພາບຄວາມຕ້ອງການ ຫືຼ ຄວາມຈ າເປັນທາງທຸລະກິດ ແລະ ບົດບັນຍັດຂອງກົດໝາຍວ່າດ້ວຍ
ວິສາຫະກິດ ເຊິີ່ງ ບໍລິສັດ ໄດ້ປູ່ຽນຮ ບແບບວິສາຫະກິດ ຈາກ ບໍລິສັດ ສຸວັນນີການຄ້າ ຂາອອກ-
ຂາເຂົັ້າ ຈ າກັດຜ ່ດຽວ ມາເປັນ ບໍລິສັດ ສຸວັນນີ ການຄ້າ ຂາອອກ-ຂາເຂົັ້າ ຈ າກັດ, ດ້ວຍທຶນຈົດ
ທະບຽນ 500,000,000 ກີບ.  

➢ ອີງຕາມກອງປະຊຸມວິສາມັນຜ ່ຖືຮຸ້ນ ຄັັ້ງທີ 1/2015 ວັນທີ 28 ກໍລະກົດ 2015 ທີີ່ໄດ້ມີວາລະ
ພິຈາລະນາປັບປຸງມ ນຄ່າທີີ່ກ ານົດຮຸ້ນຂອງບໍລິສັດ ຈາກເດີມ 50,000 ກີບຕໍໍ່ຮຸ້ນ ເປັນ 2,000 
ກີບຕໍໍ່ຮຸ ້ນ, ພິຈາລະນາເລືີ່ອງການເພີີ່ມທຶນຂອງບໍລິສັດ ຈາກເດີມ 500 ,000,000 ກີບ ເປັນ 

280.00 ຕືັ້ກີບ ໂດຍມີຈ ານວນຮຸ້ນທັງໝົດ 140,000,000 ຮຸ້ນ,  
➢ ບໍລິສັດ ໄດ້ມີການຮ່ວມລົງທຶນກັບ ບໍລິສັດ ໂກວບ້ອນເຮົັ້າ ອິນເຕີເນຊັນແນວ ຈ າກັດ ເຊິີ່ງເປັນ

ບໍລິສັດຮ່ວມທຶນລະຫວ່າງ ບໍລິສັດ ສະຫຍາມໂກວບ້ອນເຮົັ້າ ຈ າກັດ (ມະຫາຊົນ) ແລະ ບໍລິສັດ 
ປ ນຊີເມັນໄທ ຈ າກັດ ເຊິີ່ງເປັນຜ ່ປະກອບການຈັດຈ າໜ່າຍວັດສະດຸກໍໍ່ສ້າງ ແລະ ຕົບແຕ່ງອາຄານ
ແບບຄົບວົງຈອນໃນປະເທດໄທ ໂດຍການຮ່ວມລົງທຶນດັັ່ງກ່າວຍັງເປັນການຖ່າຍທອດຄວາມຮ ້
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ປີ ເຫດການສ າຄັນ 
ໃນການດ າເນີນທຸລະກິດ (Know-how) ແລະ ເສີມສ້າງສັກກະຍະພາບໃນການແຂ່ງຂັນທາງ
ທຸລະກິດຂອງບໍລິສັດໃນໄລຍະຍາວ. 

➢ ໃນວັນທີ 13 ກັນຍາ 2015 ບໍລິສັດໄດ້ມີການປະຊຸມວິສາມັນຜ ່ຖືຮຸ້ນຄັັ້ງທີ 3/2015 ໂດຍມີ
ວາລະທີີ່ສ າຄັນ ຄື: ການແປສະພາບເປັນບໍລິສັດມະຫາຊົນ ແລະ ໄດ້ປູ່ຽນຊືີ່ ເປັນ “ບໍລິສັດ ສຸວັນນີ 
ໂຮມເຊັນເຕີ ມະຫາຊົນ” ພ້ອມກັບໄດ້ເພີີ່ມທຶນຈົດທະບຽນເພືີ່ອຮອງຮັບການອອກຈ າໜ່າຍຮຸ້ນ
ສາມັນເພີີ່ມທຶນໃຫ້ແກ່ມວນຊົນຄັັ້ງທ າອິດ (IPO) ຈ ານວນ 50.00 ຕືັ້ກີບ ໂດຍອອກຮຸ້ນສາມັນ

ເພີີ່ມທຶນຈ ານວນ 25,000,000 ຮຸ້ນ, ມ ນຄ່າກ ານົດ (Par Value) 2,000 ກີບຕໍໍ່ຮຸ້ນ ເພືີ່ອ
ຮອງຮັບການຂະຫຍາຍຕົວຂອງທຸລະກິດ ແລະ ການກຽມຕົວຈົດທະບຽນໃນຕະຫຼາດຫັຼກຊັບລາວ 
ໃນການເປັນບໍລິສັດຊັັ້ນນ າທາງດ້ານຈັດຈ າໜ່າຍສິນຄ້າ ແລະ ບໍລິການ ດ້ານວັດສະດຸກໍໍ່ສ້າງ 
ຕົບແຕ່ງບ້ານ ແລະ ອາຄານ ແບບຄົບວົງຈອນ ໃນ ສປປ ລາວ.  

➢ ໄດ້ຮັບໃບຢັື້ງຢ ນ ລະບົບການບໍລິຫານຈັດການຕາມມາດຕະຖານ ISO9001:2008 ວັນທີ 
25/09/2015 

➢ ພ້ອມດຽວກັນນັັ້ນ ທາງ ບໍລິສັດ ສຸວັນນີ ໂຮມເຊັນເຕີ ມາຫາຊົນ ໃດ້ເປີດຈອງຮຸ້ນ (IPO) 
ລະຫວ່າງວັນທີ 30-31/11/-01/12/2015 ລວມທັງໝົດ 25,000,000 ຮຸ້ນ ໃນລາຄາຂາຍ 
3,100 ກິບ/ຮຸ້ນ 

➢ ນອກຈາກນັັ້ນ, ບໍລິສັດ ສຸວັນນີ ໂຮມເຊັນເຕີ ມະຫາຊົນ ໄດ້ຈົດທະບຽນເຂົັ້າເປັນ ບໍລິສັດຈົດ
ທະບຽນ ໃນຕະຫຼາດຫັຼກຊັບລາວ ໃນວັນທີ 11 ທັນວາ 2015 ຢູ່າງເປັນທາງການ 

 
2016 ➢ ບໍລິສັດ ສຸວັນນີ ໂຮມເຊັນເຕີ ມະຫາຊົນ (ສ.ວ.ນ) ໄດ້ຈັດກອງປະຊຸມສາມັນຜ ່ຖືຮຸ ້ນປະຈ າປີ 

2015 ເມືີ່ອວັນທີ 22 ເມສາ 2016 ເວລາ 14:00 ໂມງ ທີີ່ຫ້ອງປະຊຸມໃຫຍ່ຊັັ້ນ 8, ອາຄານ
ຕະຫຼາດຫຼັກຊັບລາວ (ຕລຊລ), ບ້ານ ໂພນທັນ, ຖະໜົນ T4, ເມືອງ ໄຊທານີ, ນະຄອນຫຼວງ
ວຽງຈັນ, ສປປ ລາວ, ໂດຍມີຜ ່ຖືຮຸ ້ນເຂົ ັ້າຮ່ວມປະຊຸມທັງໝົດ  118 ທ່ານ, ຖືຮຸ ້ນລວມ  
157,735,300 ຮຸ້ນ ຄິດເປັນ 95.60 % ຂອງຈ ານວນຮຸ້ນທັງໝົດຂອງບໍລິສັດ ໂດຍທີີ່ປະຊຸມ
ພິຈາລະນາ 9 ວາລະ  ວາລະສ າຄັນຄື: ການພິຈາລະນາເງິນປັນຜົນປະຈ າປີ 2015 ຂອງບໍລິສັດ ສຸ
ວັນນີ ໂຮມເຊັນເຕີ ມະຫາຊົນ ເຊີີ່ງກອງປະຊຸມ ຜ ່ຖືຮຸ ້ນໄດ້ມີມະຕິ ແບ່ງປັນເງິນປັນຜົນເປັນ
ຈ ານວນເງິນ 45 ກິບ/ຮຸ້ນ 

2017 ➢ ບໍລິສັດ ສຸວັນນີ ໂຮມເຊັນເຕີ ມະຫາຊົນ (ສ.ວ.ນ) ໄດ້ເປີດສາຂາໃໝ່ທີີ່ ບ້ານໂຊກໃຫຍ່ (ສັັ້ນ
ທາງ 450 ປີ), ເມືອງໄຊເສດຖາ, ແຂວງ ນະຄອນຫຼວງວຽງຈັນ ໃນວັນທີ 30/01/2017 ດ້ວຍ

ພື ັ້ນທີ ີ່ວາງສະແດງສິນຄ້າບໍ ໍ່ຕ ່າກ່ວາ 12,000 ຕາແມັດ ໂດຍການເປີດ ສາຂາ ໂຊກໃຫຍ່ 
(ເສັັ້ນທາງ 450 ປີ) ເປັນສາຂາທີີ່ 5 ໃນນະຄອນຫຼວງວຽງຈັນ ດ້ວຍສິນຄ້າທີີ່ຫຼາກຫຼາຍ ແລະ 
ຄົບວົງຈອນ ເຊິີ່ງໄດ້ຮັບການຕອບຮັບຈາກ ປະຊາຊົນ ຊາວນະຄອນຫຼວງໄດ້ເປັນຢູ່າງສະຫງ່າງາມ 
ໂດຍມີຍອດຂາຍລວມທັງໝົດ 6,7135,83.22 ບາດ ໃນວັນທີ 30/01/2017 

(ເຊີີ່ງສາຂາດັັ່ງກ່າວໄດ້ເລີີ່ມກໍໍ່ສ້າງມາແຕ່ປີ 2015 ເປັນຕົັ້ນມາ) 
➢ ແລະ ໃນປີດຽວກັນ ທາງ ບໍລິສັດ ໄດ້ພິທີເປີດໃຫ້ບໍລິການ ອິກໜຶີ່ງສາຂາຄື: ສາຂາ ປາກຊັນ 

ເປີດໃນວັນທີ 30/09/2017 ເຊີີ່ງເປັນສາຂາທ າອິດ ຂອງ ບໍລິສັດ ສຸວັນນີ ໂຮມເຊັນເຕີ ມາຫາ
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ປີ ເຫດການສ າຄັນ 
ຊົນ ທີີ່ໄດ້ເປີດໃຫ້ບໍລິການຢ ູ່ຕ່າງແຂວງ ທີີ່ຢ ູ່ ບ້ານ ສີສະອາດ ເມືອງ ປາກຊັນ ແຂວງ ບໍລິຄ າໄຊ
ດ້ວຍພືັ້ນທີີ່ວາງສະແດງສິນຄ້າບໍໍ່ຕ ່າກ່ວາ 7,500 ຕາແມັດ ແລະ ເນືັ້ອທີີ່ສາງປະມານ 7,500 ຕາ
ແມັດ ໂດຍມີສີນຄ້າທີີ່ຫຼາກຫຼາຍ ແລະ ຄົບວົງຈອນ ໂດຍການເຂົັ້າຮ່ວມ ຂອງ ທ່ານ ກອງແກ້ວ 
ໄຊສົງຄາມ ເຈົັ້າແຂວງບໍລິຄ າໄຊ ໂດຍໄດ້ຮັບການຕອບຮັບ ຈາກຊາວເມືອງ ປາກຊັນ ກໍໍ່ ຊາວ
ແຂວງ ບໍລິຄ າໄຊ ເປັນຢູ່າງດີ  

(ເຊີີ່ງສາຂາດັັ່ງກ່າວໄດ້ເລີີ່ມກໍໍ່ສ້າງມາແຕ່ປີ 2016 ເປັນຕົັ້ນມາ) 
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ຜນົການດ າເນນີທຸລະກດິ ແລະ ຜນົການດ າເນນີງານປີ 2017 

 
• ລາຍຮັບ 

 

 

  

 

 

 

ບໍລິສັດມີລາຍຮັບລວມໃນປີ 2016 ເທົັ່າກັບ 274,023 ລ້ານກີບ ເຊິີ່ງໃນນັັ້ນປະກອບມີລາຍຮັບຈາກການ

ຂາຍເທົັ່າກັບ 273,050 ລ້ານກີບ ແລະ ລາຍໄດ້ຈາກການບໍລິການເທົັ່າກັບ 973  ລ້ານກີບ, ເຫັນໄດ້ວ່າໃນປີ 2017, 

ໄດ້ມີລາຍຮັບລວມເພີັ້ມຂືັ້ນມາເປັນ 300,938 ລ້ານກີບ ເຊິີ່ງປະກອບມີລາຍຮັບຈາກຂາຍເທົັ່າກັບ 299,063 ລ້ານ

ກີບ ແລະ ລາຍໄດ້ຈາກການບໍລິການເທົັ່າກັບ 1,875 ລ້ານກີບ, ເຫັນໄດ້ວ່າມີລາຍຮັບລວມເພີັ້ມຂືັ້ນ ໃນອັດຕາສ່ວນ 

9.82 ສ່ວນຮ້ອຍຈາກລາຍຮັບປີ 2016 ເນືີ່ອງຈາກວ່າ ບໍລິສັດໄດ້ມີການ ເພີີ່ມຄວາມຫຼາກຫຼາຍຂອງສີນຄ້າ ໂດຍການ
ເພີີ່ມຈ ານວນສີນຄ້າໃໝ່ເຂົັ້າມາ ແລະ ຂະຫຍາຍສາຂາເພີີ່ມ. 

 

 

 

 

 

 

 

 

2016
2017

274,023

300,938

ລາຍຮບັ

ລາຍຮັບ

ຫົວໜ່ວຍ:ລ້ານກີບ 

83.41%

6.00%

10.59%

ໂຄງສ້າງລາຍຮັບແບ່ງຕາມກຸ່ມລ ກຄ້າໃນປີ 2017

ລ ກຄ້າທົັ່ວໄປ ລ ກຄ້າໂຄງການ ລ ກຄ້າຮາ້ນຄາ້

ລາຍຮບັ: 300, 938 ລາ້ນກບີ 



    ບົດລາຍງານປະຈ າປີ 2017 

8 
 

 

• ກ າໄລ-ຂາດທຶນ 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

ບໍລິສັດມີກ າໄລສຸດທິໃນປີ 2016-2017 ເທົັ່າກັບ 8,141 ລ້ານກີບ, ແລະ 4,260 ລ້ານກີບ, ມີອັດຕາກ າ

ໄລສຸດທິເທົັ່າກັບ 1.42 ສ່ວນຮ້ອຍ ແລະ 3 ສ່ວນຮ້ອຍຂອງລາຍຮັບລວມຕາມລ າດັບ. ສາເຫດຫັຼກທີີ່ບໍລິສັດມີກ າໄລ
ສຸດທິຫຸຼດລົງ ເກີດຈາກ ບໍລິສັດ ມີຄ່າບໍລິຫານເພີີ່ມຂຶັ້ນ ແລະ ລາຍຮັບກ າໄລຈາກອັດຕາແລກປູ່ຽນຫຸຼດລົງ. 

• ລວມຊັບສິນ  
 

  

 

 

 

2016 2017

535,904 
643,210 

ລວມຊັບສນິ 

2016

2017

43,430 

52,770

8,141 

4,260 

ກ າໄລຂັັ້ນຕົັ້ນ ກ າໄລສຸດທິຫົວໜ່ວຍ:ລ້ານກີບ 

15.85%

17.54%

2.97%
1.42%

2016 2017
ອັດຕາກ າໄລຂັັ້ນຕົັ້ນ ອັດຕາກ າໄລສຸດທິ

ຫວົໜວ່ຍ:  ລາ້ນກບີ 
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ຊັບສິນລວມໃນ ວັນທີ 31 ທັນວາ 2016 ເທົັ່າກັບ 535,904 ລ້ານກີບ ເພີີ່ມຂຶັ້ນເປັນ 643,210 ລ້ານກີບ

ໃນວັນທີ 31 ທັນວາ 2017 ການທີີ່ມີຊັບສິນລວມເພີີ່ມຂຶັ້ນຍ້ອນວ່າ ບໍລິສັດໄດ້ປ ກສ້າງອາຄານ ແລະ ຊືັ້ອຸປະກອນ   

ສ າລັບສາຂາໃໝ່ເຊັັ່ນ: ສາຂາໂຊກໃຫຍ່, ສາຂາປາກຊັນ, ສາຂາປາກເຊ ແລະ ສາຂາທ່າແຂກ (ຄ າມ່ວນ) ພ້ອມດຽວ

ກັນນັັ້ນ ເຄືີ່ອງສະຕ໋ອກໃນສາງກໍໍ່ເພີີ່ມຂືັ້ນ ຕາມການຂະຫຍາຍສາຂາເຫົຼັ້ານັັ້ນ.  
• ລວມໜີັ້ສນິ  

 

 

 

 

 

 

 

 

ໃນວັນທີ 31 ທັນວາ 2017 ໜີັ້ສິນລວມໄດ້ມີການເພີີ່ມຂືັ້ນຈາກ 65,244 ລ້ານກີບ ມາເປັນ 118,802 ລ້ານ
ກີບ ເຊີີ່ງໜີັ້ສິນສ່ວນໃຫຍ່ແມ່ນໜີັ້ສິນໝ ນວຽນເພືີ່ອການຄ້າ ແລະ ໜີັ້ສິນເງີນກ ້ຢ ມຈາກສະຖາບັນການເງິນ  

 ລວມສວ່ນທຶນຈາກຜ ຖ່ຮືຸນ້ 

 

 

 

 

 

 

 

 
2016 2017

470,66
0

524,407 

ລວມທຶນຈາກຜ ຖ້ືຮຸນ້
ຫົວໜ່ວຍ:  ລ້ານກີບ

2016 2017

65,244

118,802

ລວມໜີັ້ສິນຫົວໜວ່ຍ:  ລາ້ນກບີ

ຫົວໜ່ວຍ: ລ້ານກີບ       31 ທນັວາ 2016      31 ທນັວາ 2017 
ທຶນຈົດທະບຽນ:                   330,000      330,000 
ສ່ວນເກີນຈາກການຈ າໜ່າຍຮຸ້ນ      24,735       24,735 

ເງິນສ າຮອງຕາມກົດໝາຍ:      2,906                 3,332 

ກ າໄລສະສົມ:        150,388              150,496 

ລາຍການທີີ່ມີການປັບປຸງ:      (40,027)       12,759 

ລວມທນຶຈາກຜ ຖ້ຮືຸນ້                 470,660             524,407 
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 ໃນວັນທີ 31 ທັນວາ 2016 ລວມທຶນຈາກຜ ່ຖືຮຸ ້ນທັງໝົດເທົັ່າກັບ 470,660 ລ້ານກີບ ເຊິີ່ງໃນວັນທີ 31 
ທັນວາ 2017 ເພີີ່ມຂຶັ້ນເປັນ  524,407 ລ້ານກີບ ເຊິີ່ງສາເຫດມາຈາກບໍລິສັດໄດ້ມີການຫັກເງິນສ າຮອງຕາມກົດ   
ໝາຍ ແລະ ເງິນສ າຮອງອືີ່ນໆ ເພີີ່ມຂືັ້ນ ແຕ່ກ າໄລສຸດທິຫຼຸດລົງ ຖ້າທຽບໃສ່ປີ 2016 ເຊິີ່ງກ າໄລສະສົມຫຼຸດລົງຈາກ 
150,388 ລ້ານກີບ ເປັນ 150,496 ລ້ານກີບ ເນືີ່ອງຈາກ ລາຍຮັບກ າໄລຈາກອັດຕາແລກປູ່ຽນຫຼຸດລົງ ແລະ ຄ່າໃຊ້
ຈ່າຍບໍລິຫານເພີີ່ມຂືັ້ນ ຈາກການກຽມຂະຫຍາຍທຸລະກິດ.  

• ອັດຕາສ່ວນໜີັ້ຕໍໍ່ທຶນ D/E Ratio 

 

 

 

 

 

 

 

 

ໃນປີ 2016 ຈະເຫັນໄດ້ວ່າໜີັ້ສິນຕໍໍ່ທຶນມີຍອດຫຸຼດລົງເຊິີ່ງເທົັ່າກັບ 0.14 ເທົັ່າ ເນືີ່ອງຈາກບ າລິສັດ ໄດ້ປັບປຸງ
ໂຄງສ້າງການເງິນໃໝ່,  

ແລະ ໃນປີ 2017 ຈະມີຍອດໜີັ້ສິນຕໍໍ່ທຶນເພີີ່ມຂືັ້ນເທົັ່າກັບ 0.23 ເທົັ່າ ໂດຍຕາມຫຼັກເກນແລ້ວການທີີ່ມີໜີັ້
ສິນຕໍໍ່ທຶນທີີ່ຕ ່າກວ່າ 1 ຖືວ່າດີ ເຊິີ່ງຈະສະແດງໃຫ້ເຫັນເຖິງຄວາມສ່ຽງເລືີ່ອງພາລະໜີັ້ສິນໜ້ອຍ, ມີຄວາມສາມາດໃນ
ການກ ້ຢ ມເພີີ່ມຂຶັ້ນ.  

 

 

 

 

 

 

 

 

0.14

0.23

2016 2017

D/E ratio
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ວຽກງານດາ້ນການຕະຫາຼດ 2017 

 ໃນຊຸມປີ 2017 ທີີ່ຜ່ານມາ ບໍລິສັດໄດ້ສຸມໃສ່ວຽກງານດ້ານການຕະຫຼາດໂດຍ ໄດ້ມີການຄັດເລືອກ ແລະ ສັນ
ຫາສິນຄ້າກຸ່ມໃໝ່ໆ ເຂົັ້າມາຈ າໜ່າຍ ເພືີ່ອເປັນທາງເລືືອກໃຫ້ແກ້ລ ກຄ້າ ແລະ ຂະຫຍາຍຕະຫຼາດໃນກຸ່ມສິນຄ້າ ວັດສະ
ດຸໂຄງສ້າງ, ເຄືີ່ອງໃຊ້ໄຟຟ້າ, ເຄືີ່ອງຕົບແຕ່ງເຮືອນ, ເຟີນິເຈີ ແລະ ອືີ່ນໆ ເພືີ່ອສະໜອງຄວາມຮຽກຮ້ອງຕ້ອງການ ຂອງ
ລ ກຄ້າ ທີີ່ແຕກຕ່າງກັນ, ປັບປຸງດ້ານລະບົບໄອທີ ທີີ່ໃຫ້ມີປະສິດຕິພາບສ ງ, ປະມວນຜົນຢູ່າງວ່ອງໄວ ແລະ ຄວບຄຸມໄດ້
ເນືັ້ອທີີ່ ທີີ່ກ້ວາງຂວາງກວ່າ, ພ້ອມດ້ວຍດຽວກັນນັັ້ນ ກໍໍ່ເລັັ່ງປັບປຸງ ໂຊລ ມໃຫ້ ມີຄວາມສະດວກສະບາຍ ແລະ ປັບປຸງ
ລະບົບສືີ່ສານ ທາງ ອິນເຕີເນດເປັນຕົັ້ນ, ພັດທະນາເວບໄຊ ນັັ້ນກໍໍ່ຄືສືີ່ອອນລາຍ ໃຫ້ໝ້າສົນໃຈ ເພຶີ່ອໃຫ້ມີຂໍໍ້ມ ນທີີ່ເປັນ
ປະໂຫຍດສ ງສຸດສ າລ ກຄ້າ  ພ້ອມກັນນັັ້ນ, ບໍລິສັດ ຍັງໄດ້ເພີີ່ມຍຸດທະສາດຕ່າງໆເຂົັ້າໃນການຕະຫຼາດດັັ່ງລຸ່ມນີັ້:  

• ຍຸດທະສາດດ້ານຜະລິດຕະພັນ (Product): 

 ບໍລິສັດຕອບສະໜອງສິນຄ້າແກ່ ຜ ່ບໍລິໂພກ ດ້ວຍສິນຄ້າທີີ່ມີຄຸນະພາບ ແລະ ຄວາມຫຼາກຫຼາຍໃຫ້ແກ່ຜ ່
ບໍລິໂພກ ໂດຍບໍລິສັດຈະຄັດເລືອກສິນຄ້າຈາກຜ ່ຜະລິດທີີ່ເປັນທີີ່ຍອມຮັບລະດັບສາກົນ ໂດຍມີສິນຄ້າຫຼາຍກວ່າ 538
ຍີີ່ຫໍໍ້ ປະກອບໄປດ້ວຍສິນຄ້າທີີ່ຫຼາກຫຼາຍກວ່າ 53,111 ລາຍການ ແລະ ຍັງໄດ້ມີການເພີີ່ມຈ ານວນສິນຄ້າໃໝ່ເຂົັ້າ
ມາເລືີ່ອຍໆ ເພືີ່ອຕອບສະໜອງຄວາມຕ້ອງການຂອງລ ກຄ້າ ໂດຍມີຈຸດມຸ່ງໝາຍໃຫ້ ສຸວັນນີ ໂຮມເຊັນເຕີ ມະຫາຊົນ 

ເປັນສ ນລວມວັດສະດຸກໍໍ່ສ້າງ ແລະ ເຄືີ່ອງຕົບແຕ່ງເຮືອນ ແບບ One Stop Service ຫືຼ ບໍລິການປະຕ ດຽວ  ໂດຍ

ສະໜອງສິນຄ້າໃຫ້ຄວບຄຸມທຸກໝວດ, ທຸກກຸ່ມສິນຄ້າ ກ່ຽວກັບເຮືອນ ມາທີີ່ດຽວຄົບທຸກຢູ່າງສ າລັບເຮືອນ ຂອງຜ ່
ບໍລິໂພກກໍໍ່ຄື ລ ກຄ້ານັັ້ນເອງ ດັັ່ງຄ າຂວັນທີີ່ວາ່:  ສຸວັນນີ ໂຮມເຊັນເຕ ີຈິນຕະນາການ ທີີ່ເປັນໄປໄດ້ ແລະ ພ້ອມກັນນັັ້ນ 
ພວກເຮົາຍັງມຸ້ງເນັັ້ນໃນການສ້າງ ຍີີ່ຫໍໍ້ສີນຄ້າເປັນຂອງໂຕເອງ ເພືີ່ອດ າເນີນການຕະຫຼາດເອງ ທີີ່ໃຫ້ຜົນປະໂຫຍດຫຼາຍ
ຂືັ້ນ ແລະ ມຸ່ງເນັັ້ັ້ນຫາສີນຄ້າສ າລັບເຮືອນ ທີີ່ເປັນນະວັດຕະກ າໃໝ່ໆ ທີີ່ນ າຕະຫຼາດ ມາຕອບສະໜອງຄວາມຕ້ອງການ
ຂອງລ ກຄ້າໃຫ້ໄວເທົັ່າທີີ່ຈະໄວ້ໄດ້ 

• ຍດຸທະສາດດາ້ນຊອ່ງທາງການຈດັຈ າໜ່າຍ (Place) 
- ບໍລິສັດ ເອົາໃຈໃສ່ຈັດຕັັ້ງຊ່ອງທາງການຈັດຈ າໜ່າຍ ຫຼື ສາຂາ ໃນສະຖານທີີ່ຊຸມຊົນ ເຊິີ່ງສະດວກຕໍໍ່ການ

ເດີນທາງ ແລະ ເຂົັ້າມາໃຊ້ບໍລິການ ໂດຍໃນປີ 2017 ທີີ່ຜ່ານມາ ທາງພວກເຮົາໄດ້ ມີພິທີເປີດສາຂາໃໝ່ ໄປ
ແລ້ວ ອິກ 2 ສາຂາ ຄື: ສາຂາ ໂຊກໃຫຍ່ ແລະ ສາຂາປາກຊັນ.  

- ພວກເຮົາໄດ້ມີການຂະຫຍາຍກຸ່ມລ ກຄ້າໃໝ່ ໃຫ້ຫຼາຍຂືັ້ນ ໂດຍມຸ່ງນັັ້ນໃຫ້ພະນັກງານຂາຍໜ້າຮ້ານ ຫາລ ກ
ຄ້າໃໝ່ເພີີ່ມຂືັ້ນ, ແລະ ພ້ອມກັນນັັ້ນ ແຕ່ລະສາຂາ ກໍໍ່ໄດ້ມີການ ສ້າງທີມງານຂາຍຮ້ານຄ້າ ແລະ ໂຄງການຂືັ້ນ 
ເພືີ່ອ ຂະຫຍາຍລ ກຄ້າກຸ່ມດັັ່ງກ່າວອິກດ້ວຍ.  
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• ຍດຸທະສາດການສົັ່ງເສມີການຕະຫາຼດ (Promotion) 

ບໍລິສັດມີນະໂຍບາຍສົັ່ງເສີມການຕະຫຼາດທີີ່ຫຼາກຫຼາຍ ແລະ ແຕກຕ່າງຕາມຄວາມເໝາະສົມຂອງກຸ່ມປະເພດ
ສິນຄ້າ ໂດຍຈະເນັັ້ນການສົັ່ງເສີມການຕະຫຼາດສ າລັບສິນຄ້າຊະນິດໃໝ່ ແລະ ສິນຄ້າທີີ່ໝ ນວຽນຊ້າ ລວມເຖິງສິນຄ້າທີີ່
ເຂົັ້າຮ່ວມກິດຈະກ າທາງການຕະຫຼາດຈາກຜ ່ຜະລິດ ໂດຍຜ່ານກິດຈະກ າຕ່າງໆ ທາງການຕະຫຼາດ ເພືີ່ອສ້າງຄວາມຮັບຮ ້
ຍີີ່ຫໍໍ້, ຜະລິດຕະພັນ ແລະ ສ້າງພາບທີີ່ດີ ໃຫ້ແກ່ບໍລິສັດ ເພືີ່ອຍົກສ ງຄຸນຄ່າຂອງ ຍີີ່ຫໍໍ້ບໍລິສັດ, ຜະລິດຕະພັນ ແລະ ການ
ບໍລິການຜ່ານ 3 ຊ່ອງທາງໃຫຍ່ຄື:  

❖ ການໂຄສະນາ: 

- ຜ່ານສືີ່ພີມຕ່າງໆເຊັັ່ນ: ໃບປີວ, ວາລະສານ, ໜັງສືພີມ 

- ຜ່ານປ້າຍໂຄສະນາໆເຊັັ່ນ: ປ້າຍຄົງທີີ່, ປ້າຍເຄືີ່ອນທີີ່, ປ້າຍທາວເວີ, ປ້າຍໄຟ, ປ້າຍຂ້າງທາງ ແລະ ອືີ່ນໆ 

- ຜ່ານສືີ່ອິເລັກໂທນິກຕ່າງໆເຊັັ່ນ: Website: souvanny.com, Facebook: Souvanny Home 

Center, ວິທະຍຸ, ໂທລະພາບ, Social Media ຕ່າງໆ  

❖ ການສົັ່ງເສີມການຂາຍ  
ໂດຍຜ່ານກິດຈະກ າຕ່າງເຊັັ່ນ: ການຫຸຼດລາຄາພິເສດສະເພາະງານ, ແລກ, ແຈກ, ແຖມ, ຊີງໂຊກ 

, ການຈັດງານເປີດໂຕສິນຄ້າໃໝ່ຕ່າງໆ ເຊັັ່ນ:  

- ການແຈກໂຊກທ້າຍປີ ຄືນກ າໄລ ໃຫ້ກັບລ ກຄ້າ ລະຫວ່າງເດືອນ 10-12/2017 

- ສ້າງໂຄງການ Loyalty Program ໂດຍການສະໝັກເປັນ ສະມາຊິກໂຄງການ Souvanny 

Family Club ເພືີ່ອສະສົມຄະແນນ ແລກຂອງລາງວັນ 1/3-31/12/2017 

- ຈັດງານຫູຼດລາຄາພິເສດ ສ າລັບໃນງານມືັ້ ເປີດສາຂາໃໝ່ຄື: ສາຂາ ໂຊກໃຫຍ່ ແລະ ສາຂາ ປາກຊັນ 

- ຈັດກິດຈະກ າສົັ່ງເສີມການຂາຍເປັນລາຍ ຍີີ່ຫໍໍ້ ເພືີ່ອເພີີ່ມຍອດຂາຍ ຂອງແຕ່ລະສິນຄ້າ ເປັນລາຍເດືອນ 
❖ ກິດຈະກ າຊ່ວຍເຫືຼອສັງຄົມ 

ບໍລິສັດຍັງໄດ້ມີໂຄງການຊ່ວຍເຫືຼອສັງຄົມຢູ່າງຫຼວງຫຼາຍ ໂດຍຜ່ານໂຄງການໃຫຍ່: ສ້າງຮອຍຍີັ້ມດ້ວຍການ
ແບ່ງປັນ ຊີສັນ 2 ຂອງ ບໍລິສັດ ສຸວັນນີ ໂຮມເຊັນເຕີ ມະຫາຊົນເຊັັ່ນ: ສຸວັນນີ ຮ່ວມໃຈບໍລິຈາກເລືອດ, ສະໜັບສະໜ 
ນກ ້ໄພຄອນຫຼວງ, ໂຄງການຕ້ານໄພໜາວ ໂດຍບໍລິຈາກຜ້າຫົັ່ມ, ເຄືີ່ອງນຸ່ງ, ອຸປະກອນສືກສາ ໃຫ້ໂຮງຮຽນ ທີີ່ ແຂວງ 
ວຽງຈັນ ແລະ ໂຄງການອືີ່ນໆອີກ ໂດຍລວມເງິນໃນການຊ່ວຍເຫືຼອສັງຄົມໃນປີ 2017 ທັງໝົດຫຼາຍກວ່າ:  
150,000,000 ກີບ ເພືີ່ອຕອບແທນປະຊາຊົນລາວ ທີີ່ຄ່ອຍໃຫ້ການສະໜັນສະໜ ນ ພວກເຮົາດ້ວຍດີຕະຫຼາດມາ ແລະ 
ພວກເຮົາພ້ອມທີີ່ຈະກ້າວໄປ ຄຽງຂ້າງສັງຄົມລາວ. 
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ວຽກງານດາ້ນບຸກຄະລາກອນ 2017 

ການດ າເນີນວຽກງານດ້ານບຸກຄະລາກອນໃນຕົັ້ນປີ 2017 ແມ່ນໄດ້ເນັັ້ນໃນການເປັນຄ ່ຮ່ວມທາງຍຸດທະສາດ
ຂອງອົງກອນ ໂດຍການປັບປຸງໂຄງຮ່າງການຈັດຕັັ້ງຂອງອົງກອນ ຈາກໂຄງສ້າງທີີ່ເປັນບໍລິສັດ ຈ າກັດມາເປັນບໍລິສັດ
ມະຫາຊົນ ເພືີ່ອໃຫ້ສອດຄ່ອງຕາມໂຄງສ້າງ ແລະ ເງືີ່ອນໄຂຂອງຕະຫຼາດຫັຼກຊັບລາວ. 

  ໃນເບືັ້ອງສະຫວັດດີການ, ການດ ແລຊີວິດການເປັນຢ ູ່ຂອງພະນັກງານພາຍໃນອົງກອນໃຫ້ມີສະພາບການເປັນ
ຢ ູ່ທີີ່ດີຂຶັ້ນ, ມີຄວາມປອດໄພ ແລະ ເພືີ່ອເປັນການສົັ່ງເສີມໃຫ້ພະນັກງານມີຄວາມດຸໝັັ່ນ, ຫ້າວຫັນ, ກະຕືລືລົັ້ນໃນການ
ປະຕິບັດວຽກງານ 

 

ອັດຕາການສະເລຍ່ອາຍຂຸອງພະນກັງານພາຍໃນອົງກອນ 

 

 

 

 

 

 

 

 

• ກດິຈະກ າສ້າງຄວາມສາມັກຄີໃນໝ ພ່ະນກັງານ 
- ໄດ້ມີການຈັດກິດຈະກ າພາພະນັກງານໄປທ່ອງທ່ຽວ  
- ໄດ້ມີການຈັດງານກິລາເພືີ່ອເສີມສ້າງຄວາມສາມັກຄີຂອງພະນັກງານໃນອົງກອນ 
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ວຽກງານດາ້ນຍດຸທະສາດອົງກອນ 2017 
ຍຸດທະສາດອັນສ າຄັນຂອງບໍລິສັດ ແມ່ນກົງກັບຄ າຂວັນຂອງ ບໍລິສັດທີີ່ວ່າ ຍົກລະດັບສີນຄ້າ ແລະ ບໍລິການ 

ສົັ່ງມອບຖືກຕ້ອງ ຄົບຖ້ວນ ທັນເວລາ ສ້າງຄວາມເພິີ່ງພໍໃຈໃຫ້ລ ກຄ້າ ພັດທະນາຢູ່າງຕໍໍ່ເນືີ່ອງ  ເຊິີ່ງໄດ້ມີລະບົບການ
ບໍລິຫານງານທີີ່ມີຄຸນະພາບ ແລະ ໄດ້ຮັບມາດຕະຖານສາກົນ ISO 9001-2008 ແລະ ຍັງຈະສືບເນືີ່ ຶອງພັດທະນາ

ລະບົບການບໍລິຫານງານໃຫ້ໄດ້ມາດຕະຖານ ISO 2015 ເຂົັ້າໃນການບໍລິຫານງານຂອງທຸກສາຂາ 

 

 

➢ ແຜນດາ້ນວຽກງານການຂາຍໃນປີ 2018 

ໃນປີ 2018 ບໍລິສັດມີແຜນທີີ່ຈະສ້າງຍອດຂາຍໃຫ້ບັນລຸຕາມເປ ື້າໝາຍຄື: ຍອດຂາຍເພີີ່ມຂືັ້ນ 20% ຈາກ
ສາຂາເກົັ່າ 5% ແລະ ສາຂາໃໝ່ໃຫ້ໄດ້ 15% ໂດຍການຂະຫຍາຍກຸ່ມສີນຄ້າໃຫ້ຫຼາກຫຼາຍຂຶັ້ັ້ນ ແລະ ເນັັ້ນຂາຍກຸ່ມສີນ
ຄ້າ ທີີ່ໃຫ້ກ າໄລສ ງຂືັ້ນ  
       ພ້ອມກັນນັັ້ນ, ບໍລິສັດຍັງຈະໄດ້ເນັັ້ນການສ້າງຄວາມເພີງພໍໃຈໃຫ້ກັບລ ກຄ້າໃຫ້ໄດ້ເຖິງ 95%  ໂດຍການໃຫ້
ບໍລິການລ ກຄ້າຢູ່າງມີປະສິດຕິພາບຄື: ຍົກສ ງດ້ານຄວາມຮ ້ດ້ານສີນຄ້າ ແລະ ການບໍລິການ ໃຫ້ບຸກຄະລາກອນ, ນ າ
ໃຊ້ເທັກໂນໂລຢີເຂົັ້າໃນການຈັດການສົັ່ງມອບສີນຄ້າ ເພືີ່ອໃຫ້ໄວຂືັ້ນ, ແລະ ຄັດສັນສີນຄ້າ ທີີ່ຄຸນນະພາບ ຕະຫຼອດ
ເຖີງການນ າໃຊ້ສືີ່ໂຄສະນາ ທີີ່ຖຶກຕ້ອງ ແລະ ເຂົັ້າເຖີງເປ ື້າລ ກຄ້າເປ ື້າໝາຍ. 
➢ ແຜນດາ້ນວຽກງານການຕະຫາຼດໃນປີ 2018 

- ໃນປີ 2018, ບໍລິສັດມີແຜນທີີ່ຈະສ້າງການຮັບຮ ້ ບໍລິສັດ ສຸວັນນີ ໂຮມເຊັນເຕີ ມະຫາຊົນ ໃຫ້ທົັ່ວເຖິງໃນ
ນະຄອນຫຼວງວຽງຈັນ  90% ແລະ ໃນແຂວງຕ່າງໆທົັ່ວປະເທດໃຫ້ໄດ້ 70%, ພ້ອມຍັງຈະສ້າງການຮັບຮ ້
ສິນຄ້າພາຍໃນສ ນວາງສະແດງສິນຄ້າຂອງ ບໍລິສັດໃຫ້ທົັ່ວນະຄອນຫຼວງວຽງຈັນ 70% ແລະ ໃນແຂວງຕ່າງໆ
ທົັ່ວປະເທດ 50%ໂດຍການຜ່ານສືີ່ຕ່າງໆເຊັັ່ນ: Website , Facebook , Line , IG , YouTube , ປ້າຍ

ໂຄສະນາ, ໃບປີວ, ໂທລະສັບມືຖືເຂົັ້າສ ່ລະບົບ, ວິທະຍຸ ແລະ ອືີ່ນໆ.   

- ເລັັ່ງຂະຫຍາຍ House Brand ໃຫ້ເພີີ່ມຂືັ້ນເລືີ່ອຍໆ ເພືີ່ອໃຫ້ສາມາດໃນການແຂ່ງຂັນດ້ານລາຄາ ແລະ ສ້າງ

ກ າໄລໃຫ້ສ ງຂືັ້ນ  
- ຂະຫຍາຍຊ່ອງທາງການຈັດຈ າໝ່າຍໃຫ້ຫຼາກຫຼາຍ ແລະ ສະດວກຍີີ່ງຂືັ້ນສ າລັບລ ກຄ້າ ໂດຍການເພີີ່ມຊ່ອງທາງ 

ການຂາຍອອນລາຍ ຫືຼ E-commerce, ຊ່ອງທາງຂາຍແບບເງີນດາວ ໂດຍຜ່ານລະບົບການດາວ ຂອງ ບໍລິສັດ 

ອີອອນ ບໍລິການເຊົັ່າສີນເຊືີ່ອ (ລາວ) ຈ າກັດ ແລະ ມີແຜນເປີດສາຂາໃໝ່ອິກ 2 ສາຂາ 
- ເນັັ້ນຂະຫຍາຍລ ກຄ້າໃໝ່ ໃຫ້ເພີີ່ມຂືັ້ນແຕ່ລະຊ່ອງທາງ 
- ເຮັດກິດຈະກ າສົັ່ງເສີມການຂາຍ ແບບຄົບວົງຈອນຄື: ການເຮັດໂປໂມຊັັ່ນປະຈ າເດືອນ, ປະຈ າ 6ເດືອນ, ແລະ 

ກິດຈະກ າສະສົມຄະແນນ ແລກຂອງລາງວັນ 

- ເນັັ້ນກິດຈະກ າຊ່ວຍເຫືຼອສັງຄົມໃຫ້ຫຼາຍຂືັ້ນ ໂດຍຜ່ານໂຄງການ: ສ້າງຮອຍຍີັ້ມດ້ວຍການແບ່ງປັນ  
 

ແຜນການດ າເນີນທລຸະກດິຂອງບລໍສິດັປະຈ າປີ 2018 



    ບົດລາຍງານປະຈ າປີ 2017 

15 
 

➢ ແຜນດາ້ນວຽກງານບຸກຄະລາກອນໃນປີ 2018 

ພາຍຫັຼງໄດ້ກ້າວເຂົັ້າເປັນ ບໍລິສັດ ມະຫາຊົນ ບໍລິສັດ ກໍໍ່ໄດ້ມີການປູ່ຽນແປງ ຫຼາຍດ້ານ ເຊີີ່ງໃນປີ 2018 ກໍໍ່ໄດ້
ມີການປູ່ຽນແປງ ດ້ານບໍລິການໃຫ້ມີຄຸນນະພາບ ແລະ ປະສິດຕິພາບຂືັ້ນຕືີ່ມ ແລະ ການເປີດສາຂາໃໝ່ ແລະ ຍັງ
ໃຫ້ຄ າວາມສ າຄັນ ດ້ານບຸກຄະລາກອນ ໂດຍຈະມີການຍົກລະດັບຄວາມຮ ້ຄວາມສາມາດ ໃຫ້ແກ່ພະນັກງານ 
ເຊິີ່ງຈະມີການຕິດຕາມການເຝິກອົບຮົມປະຈ າເດືອນ ໃນການໃຫ້ຄວາມຮ ້ດ້ານຕ່າງໆ ເພືີ່ອໃຫ້ພະນັກງານເຮັດ
ວຽກໄດ້ຢູ່າງມີປະສິດຕິພາບເຊັັ່ນ: ພະນັກງານຂາຍຈະໄດ້ມີຄວາມຮ ້ ແລະ ຄວາມເຂົັ້າໃຈ ກ່ຽວກັບ ສີນຄ້າແຕ່ລະ
ປະເພດດ ແລະ ມີຄວາມຮ ້ດ້ານເຕັກນິກການຂາຍໃນດ້ານຕ່າງໆ ໂດຍຈະມີການສ າມະນາ ຈາກຜ ່ຊ ານານງານ 
ຂອງແຕ່ລະຜ ່ສະໜອງຜັດປູ່ຽນກັນມາໃຫ້ຄວາມຮ ້, ນອກຈາກນີັ້ ຈະໄດ້ມີການຊຸກຍ ້ໃຫ້ພະນັກງານພາຍໃນ ໄດ້
ມີຄວາມກ້າວໜ້າໃນດ້ານຕ່າງໆ ບໍໍ່ວ່າຈະເປັນການປູ່ຽນຕ າແໜ່ງໃຫ້ພະນັກງານ ເພືີ່ອໃຫ້ພະນັກງານເໝາະສົມ
ກັບໜ້າວຽກຕົວຈິງ, ເໝາະສົມກັບຄວາມສາມາດຂອງແຕ່ລະຄົນ, ຍົກສ ງພະນັກງານໃຫ້ມີການພັດທະນາຕົວ
ເອງ ເພືີ່ອກ້າວຂືັ້ນສ ່ລະດັບຜ ່ຈັດການໃນແຕ່ພະແນກ ແລະ ເປັນຜ ່ຈັດການສາຂາອືີ່ນໆ ຕືີ່ມອິກ. 

➢ ແຜນດາ້ນການລງົທຶນໃນປີ 2018 

ບໍລິສັດ ມີແຜນການທີີ່ຈະຂະຫຍາຍສາຂາຫຼາຍແຫ່ງ ເພືີ່ອຕອບສະໜອງຄວາມຕ້ອງການຂອງລ ກຄ້າທົັ່ວເຖິງ 
ເຊິີ່ງໃນປີ 2018 ບໍລິສັດມີແຜນຈະຂະຫຍາຍ 2 ສາຂາ, ໂດຍມີລາຍລະອຽດດັັ່ງລຸ່ມນີັ້: 

 

➢ ແຜນດາ້ນວຽກງານດາ້ນຍດຸທະສາດອົງກອນໃນປີ 2018 
ສ າລັບຍຸດທະສາດອົງກອນໃນປີ 2018, ບໍລິສັດຈະໄດ້ມີການປັບປຸງ ແລະ ເອົາໃຈໃສ່ເລືີ່ອງຂອງການນ າເທັກໂນໂລ

ຍີເຂົັ້າມາຊ່ວຍໃນການບໍລິຫານການຂາຍ ໂດຍການສ້າງ ແລະ ການພັດທະນາ ໂປຣແກຣມຕ່າງໆ 

 ເຊິີ່ງຈະເຮັດໃຫ້ເພີີ່ມສັກກະຍາພາບໃນການບໍລິຫານລະບົບ ແລະ ເຊືີ່ອມຕໍໍ່ການບໍລິຫານງານຂອງແຕ່ລະສາຂາໄດ້ຢູ່າງມີ
ປະສິດຕິພາບ ແລະ ບໍລິສັດຈະສືບເນືີ່ຶອງພັດທະນາລະບົບການບໍລິຫານງານ ເພືີ່ອໃຫ້ໄດ້ມາດຕະຖານ ISO 2015 ເຂົັ້າໃນການ
ບໍລິຫານງານຂອງທຸກສາຂາ. 

ລ າດັບ ທີີ່ຕັັ້ງສາຂາ ຂະໜາດ ໄລຍະເວລາ 

1 
ບ້ານ ກາງ, ເມືອງ ປາກເຊ, 
ແຂວງ ຈ າປາສັກ 

ເນືັ້ອທີີ່ວາງສະແດງສິນຄ້າບໍໍ່ຕ ່າກວ່າ 12,000 ຕາ
ແມັດ,ເນືັ້ອທີີ່ສາງປະມານ 6,000 ຕາແມັດ  

ຕົັ້ນປີ 2018 

2 ບ້ານ ໂພນພິມ, ເມືອງ ທ່າແຂກ, 
ແຂວງ ຄ າມ່ວນ 

ເນືັ້ອທີີ່ວາງສະແດງສິນຄ້າບໍໍ່ຕ ່າກວ່າ 10,000 ຕາ
ແມັດ,ເນືັ້ອທີີ່ສາງປະມານ 4,750 ຕາແມັດ  

ທ້າຍປີ 2018 

3 
ບ້ານ ໂພນສ້າງເໜືອ, ເມືອງ 

ໄກສອນພົົມວິຫານ, ແຂວງ
ສະຫວັນນະເຂດ 

ເນືັ້ອທີີ່ວາງສະແດງສິນຄ້າບໍໍ່ຕ ່າກວ່າ 13,000 ຕາ
ແມັດ,ເນືັ້ອທີີ່ສາງປະມານ 3,000 ຕາແມັດ  

ຕົັ້ນປີ 2019 
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Vision  

To become a leading modern construction materials and home decoration company in 

Lao PDR and connecting to ASEAN market. 
 

 

Mission  

 Aim to develop the provision of high quality and variety products, improve the service 
mechanism to be standardized and modernized, set the price to be reasonable and suitable to 

meet all level demand of house owners, contractors and dealers, contribute actively to respond 

the society and environment, also develop constantly personnel in order to support company’s 

goal for expanding new branch covering countrywide in 2026 
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History of Souvanny 

Souvanny Home Center Public Company (“the Company” or “SVN”) operates one-stop 

shopping home center which provides both services and full-ranged products from construction 

material to home supplies and decoration such as, tile, sanitary ware, paint, home and office 

decoration material, furniture and others. Moreover, the Company also has services including the 

products recommendation to customers, interior design for kitchen and restroom, and product 

delivery. Most of the imported products of the Company are high quality with well-known brands 

easily recognized. There are over 538 brands with more than 53,511 products, effectively 

managed by modern computer system, focusing on distribution and warehouse system. The 

products can be separated over 20 categories vary to the customers’ need under the slogan that 

“improving products and services to high quality, delivering full-range products with on time 

basis, satisfying customers, and continuous development”. The Company’s distribution channels 

is to sell through its own modern trade showrooms under the Lao PDR.’s top brand “Souvanny”. 
Souvanny’s shop was established in 1988 by Mrs. Souvanny Soukbandith (Mrs. Souvanny), Mr. 

Waddana Soukbandith (Mr. Waddana), and Mr. Phannola Soukbandith (Mr. Phannola). Nowadays, 

there are 6 branches out of them 5 branches in Vientiane Capital, Lao PDR, consisting of Phontong 

branch (Head Office), Thongkhankham branch, Sikhai branch, Thongtoum branch, Xokyai branch 

and One is Pakxun branch located in the Bolikhamxay province. 
Year Events 

1988 ➢ Souvanny shop was established from the vision of Ms.  Souvanny seeing 

economic growth opportunity in Lao PDR, construction and infrastructure 

industries in particular, together with Mr.  Waddana who just graduated in 

architecture and had a lot of experiences in construction.  At this time was also 

the period of Government support to promote the enomony.  As such, they 

decided to start distribution business of construction materials in a shop house 
( approximately area 50 sq. m)  at Sisawat Village, Chanthabuly District, 

Vientiane Lao PDR.  However, currently it becomes a sub- branch 

(Thongkhankham branch) with the registered capital LAK 3,250,000. 
1993 ➢ According to the rapid growth in the construction industry in Lao PDR, need of 

construction material products was increased, causing higher competition in the 

industry, leading the Company lost track on cost management.  However, the 

Company eventually found the ways to directly buy the products from the 

suppliers in a time that the Government promote international trades on Thai-
Lao border, leading the Company to be able to overcome its competitors.  

➢ To improve the Company structure, the Company was registered as Souvanny 

Trading Export- Import Sole Company Limited with registered capital LAK 

100,000,000. 
1995 ➢ The Company had changed product strategy from construction materials such 

as, steel and cement to decoration products such as, tile, sanitary ware, water 

tap, and others. This was because of slow growth, the high competition as well 

as inflexibility of product differentiation on construction material.  At first, the 

decoration products were not done well because product trend is fast-changing, 

hard to manage. However, as the Company management did not give up on the 
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Year Events 

problem, they had change the policy by creating product differentiation and 

improving trend management on styles of products to respond to the customers’ 
need.   

2000 ➢ This was the beginning point of the Company rapid growth as the need in 

construction materials has increased, together with Mr.  Kotsada Soubandith 

( Mr.  Kotsada)  graduating from abroad and coming to help manage the 

Company business.  In this year, the Company opened Phontong branch 

operating the first one-stop shopping home center which provides both services 

and full- ranged products from construction materials to home supplies and 

decorations in modern trade showroom with shopping area of 1,500 sq. m. , 

warehouse space of 2,000 sq. m, and parking space of 20 units.  Besides, the 

head office was moved from Thongkhankham branch to Phongtong branch 

( currently head office) , the Thongkhankham branch become to a shop for the 

paints and equipments.  
2004 ➢ During this year, LaoPDRhad opened investment opportunitytoprepare for the 

host of the 25th Southeast Asian Games in 2009. As such, the Company decided 

to open Sikhai branch at Nahae Village, Sikhottabong District, Vientiane Lao 

PDRto operate the biggest one-stop shopping home center which provides both 

services and full-ranged products from construction materials to home supplies 

and decoration on the shopping space of 2,000 sq.m., warehouse space of 5,000 

sq.m. and parking of 60 units. 
2011 ➢ In order to handle with the modern lifestyle, product variety of more than 30,000 

products, the Company decided to renovate Phontong branch by adding more 

showroom space from 1,500 sq.m. to 4,320 sq.m., warehouse space from 2,000 

sq.m. to 3,053 sq.m. and parking space from 20 units to 60 units, completed in 

2013. 
2012 ➢ During this year, Lao PDR hosted the 9th Asia-Europe Meeting (ASEM) and 

Lao government approved many investment projects such as, building projects, 

shopping center projects, and etc. Therefore, the Company signed the 

agreement with Mitsubishi acting as a dealer and a services provider for 

elevators and escalators under Mitsubishi’s brand, selling at a new branch at 

Thongtoum Village, Chanthabury District, Vientiane LaoPDR (Thongtoum 

branch)   
2013 ➢ The Company renovated Sikhai branch by adding more showroom space from 

2,000 sq.m. to 6,520 sq.m., warehouse space from 5,000 sq.m to 12,230 sq.m. 
and parking space from 60 units to 130 units, completed in 2014. 

➢ To prepare for ASEAN Economic Community (AEC) which can intensify 

competition in Lao PDR and cause an increase in the apartments and office 

buildings, the Company signed the agreement with Modernform Group Public 

Company Limited to be a furniture dealer under Modernform’s brand. 
2015 ➢ In 2015, the Company has transformed the business from Souvanny Trading 

Export- Import Sole Company Limited to Sovanny Trading Export- Import 

Company Limited with the registered capital LAK 500,000,000. 



 Annual Report 2017 

 

19 
 

Year Events 

➢ Extraordinary General Shareholder’ s Meeting No.  1/ 2015, on 28th July, 2015 

has approved the important issues as follow:  
- Changing the par value from LAK 50,000 per share to LAK 2,000 per share 

- Approving an increase in registered capital from LAK 500,000,000 to LAK 

280 billion, total 140,000,000 shares.    
➢ The Company was invested by Global House International Company Limited, 

a joint venture company between Siam Global House Public Company Limited 

and Siam Cement Public Company Limited, who provides both services and 

full- ranged products from construction materials to home supplies and 

decoration in Thailand, expecting to obtain business operation know- how to 

improve the Company business.  
➢ Extraordinary General Shareholder’ s Meeting No.  3/ 2015, on 13th September, 

2015, has agreed on the important issues as follow: 
- Transforming the Company to public company and changing the company 

name to Souvanny Home Center Public Company  

- Approving an increase in registered capital for Initial Public Offering (IPO) 
LAK 50 billion by issuing 25,000,000 ordinary shares, with par value of 

LAK 2,000 per share to respond to economic growth and become a listed 
company in Lao Securities Exchange (LSX). 

- The Company’ s share, SVN, was listed in LSX and first trading day on 11 

December 2015. 
➢ On the 25 September, 2015 the company has gained the certificate of quality 

management version ISO 9001: 2008  

➢ And also open to reservation of IPO share during 30-31 November to 01 January 

2015 at the total of 25 millions of shares with price of 3100 Lak/share  

➢ Moreover,  on the 11th  December 2015, the company officially registered  to 

be the registered company in Lao Security Exchange 

2016 ➢ Souvanny Home Center Public Company (SVN) was held the Annual General 

Shareholders’  Meeting for the year 2 0 15 on 22 April 2016 at 02: 00 pm  at 

meeting room, the floor 8 in the Lao Security Exchange Building, phonthan 

village, Road T4, Sayshetha District ,Vientiane Lao PDR attending  with 118 

shareholders, at the total of 157 millions of shares equivalent to 95.60% of total 

shares of company, the meeting considered 9 agendas and the important agenda 

was dividend Consideration and Payment of 2015 of company  with ratio of  45 

Lak/share  

2017 ➢ Souvanny Home Center Public Company ( SVN)  has opened the new branch 

located in Xokyai Village, Xaysetha district, Vientiane Capital on the 450 Road  

on the 30 January 2017 with the showroom area of  12,000 sq.m. the new store 

is called Xokyai Branch which is the 5th branch of SVN in the Vientiane Capital 

with variety of products and full service.  The sales of the first day was over 6 

million baht  

➢ On the same year, The company has had the grand opening ceremony one more 

branch on 30 September 2017 which is the first branch of Souvanny Home 

Center Company located in different province of Sisaard village, Pakxun 
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Year Events 

district, Borlikhamxay province which the showroom area of 7,500 sq. m and 

inventory area of 7,500 sq. m with full and comprehensive product and service 

to serve the customers, the ceremony was honorable to attend by Mr.  Kongkeo 

Xaysongkham, provincial governor which was interested by Pakxun people as 

people in Borlikhamxay province. 
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Summary of Business Operation 2017 

• Revenue 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

The Company had total revenue in 2016 was equal to LAK 274,023 million which could 

be classified into 2 categories, the revenue from sales and the revenue from services, which were 

LAK 273,050 million and LAK 973 million, respectively. The revenue in 2017 increased to LAK 

300,938 million which consisted of revenue from sale LAK 299,063 million and revenue from 

service LAK 1,875 million.  The major reasons of 9. 82%  increased growth were increase of 

product category varieties and more branches.  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

2016
2017

274,023

300,938

Revenue

Revenue

83.41%

6.00%

10.59%

Sale Structure based on Customers in 2017

General Customers Project Cutomers Wholesaler Customers

Income: LAK  300,938 million 
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• Net Profit  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

The Company had net profit in 2016 and 2017, were equal to LAK 8,141 million, and 

LAK 4,260 million, equivalent to 1.42% and 3% in the net profit margin, respectively. The main 

reason of the decrease in net profit was the increase of the more administration fee and the decrease 

of gain on foreign exchange 

 

• Total Assets 

 
 

  
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

As at 31 December,  201 6 the  Company had total assets of LAK 535,904 million and 

increase to LAK 643,210 million in 2017. The main reason of the increase in assets because the 

Company had built and bought the equipment for new branches namely: Xokyai, Pakxun, Pakse 

2016 2017

535,904 

643,210 

 Total Assets

2016

2017

43,430 

52,770 

8,141 

4,260 

Gross profit Net profit

Unit: LAK million 

15.85%

17.54%

2.97% 1.42%

2016 2017

Gross profit margin

Unit: LAK million 
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and Thakhaek branches and the products in inventories have increased based on the business 

expansion  

 

• Total Liabilities 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

As at 31 December, 2017 the total liabilities of the Company were increased from LAK 

65,244 million to LAK 118,802 million due to the main portion in liabilities of the Company were 
from the accounts payable and advance payment from customers and  Long-term borrowings from 

financial institutions. 

• Total shareholders’ equity 

 

 

 

 

 

 

 

         

 

 

As at 31 December, 2016 total shareholders’ equity was equal to LAK 470,660 million, 

and it increased to LAK 524,407 million, in 2017. The reason was that the company had deducted 

2016 2017

470,66

0 

524,40

7 

Total shareholders'…

Unit: LAK 
million

2016 2017

65,244 

118,802 

Total Liabilities
Unit:  LAK million

   31 December 2016    31 December 2017 

Registered capital:    330,000      330,000 

Premium on share capital  24,735      24,735 

Legal reserve:    2,906          3,332 

Retained earning:              150,388                150,496 

Transaction adjustments:  (40,027)     12,759 

Total shareholders’ equity        470,660                 524,407 
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increasing legal and others reserve, Meanwhile, retained earnings decreased compared with 2016, 

from LAK 150,388 million to LAK 150,496 million due to the decrease of gain on foreign 

exchange and the increase of management expense on preparing the business expansion.  

• D/E Ratio 

 

 

 

 

 

 

 

 

   

 

 

 

In 2016, the Company had low rate in D/E ratio at 0.14, the reason was that the Company 

had changed financial structure but, the D/E ratio in 2017 significantly increased to 0.23 which 

reflects the good financial structure as below 1 time and also implied to low insolvency risk and 

high borrowing capabilities.  
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

0.14

0.23

2016 2017

D/E ratio
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Marketing 2017 

  

 In 2017, the Company focused on the marketing tools by selecting and providing the new 

product categories to be choices for customers and also expanded more product lines of structural 

materials, home appliances, home decoration, furniture and other to new markets in order to meet 

the customers’  demand in difference and improve the IT system to be high quality and control 

more branches, besides the company accelerated to improve showroom to be high comfortable  
and convenient, improve communication tools specified company’ s website, facebook, line and 

others to be more interesting, moreover, the company furthered strategies of marketing as below: 
 

•    Product Strategy:  
  The Company has chose to procure products from suppliers with international standard in 

order to be able to provide high quality and various products to customers.  Now, the Company 

has over 538 brands with 53,111 SKUs, and in 2017 the Company has constantly increased new 

products  in order to respond the customer’ s need by aiming to be the One stop Shopping center 

of construction materials and home decorations with modern and biggest showroom in Lao PRD 

as slogan of:  Imagination can be realized, Meanwhile, the company not only accelerates to 

creating its product brand which give more margin but also find and provide the innovation 

products  to meet customers’ need as soon as possible.  
• Place Strategy 

- The Company has focused on expanding the sale channels or new branches in communities  

where is convenient and near for customers to come to use its service and in 2017, we have 

opened more two branches, one is located in Vientiane capital called Xokyai branch and 

another is called Pakxun branch located in Borlikhamxay Province  

- The company has accelerated to increase new customers through sellers, besides we have 

created the project and wholesale teams to rise sales of the these customer groups 

 

• Promotion Strategy  

- The Company had more policies for setting sale promotion to be suitable for each group of 

product, which focused on the new product, slow-moved product, and the products that had 

promotion from suppliers, the objectives of promotion’ s activities were increasing 

awareness, acknowledgement of Souvanny’ s brand and  making good image of company  

through  3 main channels as follow:  
❖ Advertising:  

- Printed media such as: leaflet, Magazines, new paper and others.  
- Internal and External signage such as:  standee and mobile billboards, Lighting box, 

Highway sign and others…. 
- Electronic media such as: Website: souvanny.com, Facebook: Souvanny Home Center, 

line id, Instagram, Radio, Television and others 

 

❖ Sale Promotion  
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 The company have made the sale promotion through activities namely:  discount the 

special price for the specific events, redeeming, giving out, premium, sweepstake, and new 

product opening ceremony Public Relations as below: 

- The End Year 2017 Promotion by Sweepstake from 01 Oct-31 Dec 2017 

- Loyalty Program to make the customer come to reuse our service through souvanny 

family club to redeem the score for premiums from 1 Mar-31Dec 2017  

- Events for new store of Xokyai and Pakxun branches  

- Suppliers’ sale promotion thought out the year 2017 

 

❖ Public Relations  

    In 2017, we helped and supported societies many time under the main project of: 
Your smile is our hope season 2 and sub- projects especially Blood Donation that we had 

organized 2 time a year, Lao Recue Association, Project for anti-winter, and others in order 

to respond the society as customers who continuously support our business.  

Human Resource 2017 

In 2017, the Company focused on the strategy partners, and improving the organization by 

transforming from company limited to public company in order to comply the qualification and 

condition required by LSX’s regulation.  
And also focused on the term of social welfare in order to improve personnel’s beings with 

security, and to enhance personnel to be assiduous, active and enthusiastic in implementing their 

work. 

  
 

• Activities for employees  

- Employees’ outing to traveling and seminars  

- Playing sport for harmony  1 time  a year  

 

 

44.90%

29.70%

14.70%

5.30% 3.30%

1.70%

0.40%

Age 18-25

Age 26-30

Age 31-35

Age 36-40

Age 41-45

Age 46-50

Up to 51

The average of the employees’ age in the Company  
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Strategy of the Company 2017 

For the strategy in 2017 , the Company follows by the slogan that “ improving the products 

and services to high quality, deliver full- range Products on time basis, satisfying customers, and 

continuous development”, Now the Company has received an international certificate from United 

Kingdom Accreditation Service (UKAS) which is ISO 9001:2008 Quality Management System, 

and the Company intends to get ISO 2015 every branches of the Company. 
 

 

 

 

➢ Sale Plan  for 2018 

In the year 2018, Company is expected that the sale number will grow 20% which are 

from the same store at the percentage of 5% and the new store at 15% through expanding 

the variety of product groups and emphasize to sell the products which give high margin  

 Therefore, Company still intends to rise satisfaction at the percentage of 95% of 

the customer who use our service by serving them with high efficiency as upgrading 

product knowledge and service mind to staffs, using the high technology to manage the 

product hand- over in order to give them fast service and researching high product quality 

and also applying the quality advertising to access target group. 
 

➢ Marketing Plan for 2018 

- In 2018, Company plans to increase awareness of Souvanny Home Center’s brand at the 

percentage of 90% and of the product at 70% in Vientiane Capital and the awareness 

increase of Souvanny Home Center’s brand at 70% and at the 50% of the product in 

different Provinces through several media such as Website, Facebook, Line, IG, YouTube, 

Billboard, Leaflet, Telephone, Radio and others.  

- Accelerate to constantly expand the House Brand Products in order to be able to compete 

on price and increase more margin. 

- Expand more sale channels of Online Selling and Installment term through AEON Leasing 

Service (Lao) Co,. Ltd to make more convenience of customers’ payment and expand two 

more branches in different provinces  

- Accelerate on increase new customers in mentioned channels above. 

- Make integrated sale promotion namely Monthly promotion of each brand, the 6 month 

sale promotion, and score Accumulation to redeem the prizes 

- Intend to make more Cooperated Social Responsibility Programs through company’s main 

project as “ Your Smile is our Happiness” in order to rise company’s good image. 

The company’s business plan of 2018 

The company’s business plan of 2017 
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➢ Human Resources Plan for 2018 

After being the Public Company, it was changed in many terms and In the year 

2018, Company plans to improve tis service to be more quality and efficiency ,plans to 

expand two more branches and also give more importance in the term of company’s 

personnel by upgrading their capacity of many skills such as product knowledge, sale 

technique skills  through monthly training program in order to make them work with 

efficiency and they are still provided the training from Suppliers who are expert in their 

product knowledge shifting to share lessons, therefore, the company has put the right man 

in right job and promotes the one who always develop themselves in their duty to be more 

high positions and also motivates them by many incentives as money, gift, travelling and 

others.  
➢ Investment Plan for 2018 

Company plans to expand more branches in the southern provinces of Laos to supply customer’ s 

demand  the detail as below: 

No Detail and location Size (sq.m) Period of Investment 

1 

PAKSE Branch:  

Gang Village, Pakse 

District, Champasak 

Province, Lao PDR 

Showroom: notless than 12,000 

sq.m, 

Warehouse space: 6,000 sq.m 

At the early of 2018 

2 

THAKHEK Branch: 

Phonephim Village, 

Thakhek District, 

Khammouan Province, 

Lao PDR 

Showroom: not less than 10,000 

sq.m, 

Warehouse space: 4,750 sq.m 

 

At the end of 2018 

3 

SAVANNAKHET Branch: 

PhonesangNeau Village, 

KaysonePhomevihane 

District, Savannakhet 

Province, Lao PDR 

Showroom: not less than 13,000 

sq.m, 

Warehouse space: 3,000 sq.m 
At the early of 2019 

 

➢ Strategy Plan for 2018 

The Company’s strategy in 2018 will focus on improving and applying the high technology 

to help the sale management by creating and developing important programs which increase 

capacity of company’ s management system and connect operation in each branch with high 

efficiency.  Accordingly, it will continuous to develop the operation management system in 

order to get the ISO 2015 which is the international certificate from United Kingdom 

Accreditation Service ( UKAS)  on quality management system and applies the ISO 2015 to 

manage all of souvanny’s branches   
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